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Nextlane

La industria
del automovil
necesita
herramientas
abiertas e

interfaces fiables”

El Chief Revenue Officer de la empresa
de software para automocion analiza
la evolucion digital del sector y la
importancia de una plataforma unica,
asi como el papel de la IA.
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Entrevista

Jean-Louis Baffier
Chief Revenue Officer
de Nextlane

rente a la demanda de agilidad del
F sector, Nextlane, lider europeo en so-

luciones de software para la industria
de la automocion, propone la inte-
gracion de las herramientas de software en una
plataformay el uso de la IA para satisfacer las
demandas actuales y futuras del mercado. Jean-
Louis Baffier, Chief Revenue Officer de Nextlane,
comparte su visién de la empresa.

&¢Como esta cambiando el sector de la
automocion?

Los cambios son profundos y afectan a nuestros
clientes. El primero es el cambio hacia la electri-
ficacion. Ademas de la llegada de nuevos fabri-
cantes al mercado, el auge de los vehiculos eléc-
tricos repercute directamente en los servicios
posventay en los ingresos, debido a la menor ne-
cesidad de mantenimiento. Del mismo modo, los
ADAS podrian reducir las colisiones en un 15%, lo
que afectaria a las ventas relacionadas.

Pero el sector también esta experimentando
cambios organizativos: las ventas en lineay las



experiencias omnicanal, los modelos de sus-
cripcion de vehiculos estan ganando terreno, los
precios de los vehiculos estan subiendo y los
fabricantes estan pasando del modelo de conce-
sionario al modelo de agente.

&Como afecta esto a las necesidades de software?
La digitalizacion y la apuesta por una experiencia
de usuario unificada exigen una gestién centrali-
zada de los datos. Para satisfacer las nuevas ex-
pectativas de los consumidores, los fabricantes
y distribuidores deben ser capaces de compartir
su informacion en tiempo real. Esto significa
que sus respectivas herramientas de software
deben comunicarse e intercambiar informacion
sin fisuras. La industria del automovil necesita
herramientas abiertas e interfaces fiables para
compartir datos.

£Como ayuda la Plataforma Nextlane?

El enfoque basado en la plataforma nos permite
ofrecer a la industria del automovil un conjunto
de funciones que pueden adaptarse a las nece-
sidades especificas de cada empresa, incluida la
integracion de soluciones de terceros, ya estén
en uso o sean de nueva implantacion.

Nuestra plataforma tiene un enfoque ecosisté-
mico. Esta basada al100% en la nube, es seguray
abierta, e integray conecta todas las soluciones
de la cadena de valor de la automocién (DMS,
CRM, herramientas de contabilidad, etc.). Ade-
mas, las APl abiertas permiten la conexién con
soluciones de terceros. También estan disponi-
bles conexiones directas con sistemas OEM (la
capa de interfaces OEM).

¢Es prioritario ampliar las asociaciones?
Por supuesto. Cuantos mas conectores nativos
tengamos, mas facil serd para nuestros clientes

integrar o implantar soluciones directamente
vinculadas a su plataforma global. Estamos de-
sarrollando conectores con algunos de nuestros
competidores, lo que permite a nuestros clien-
tes implantar la Plataforma Nextlane en regiones
especificas y conservar los DMS existentes en
determinadas ubicaciones sin interrumpir el flujo
de datos.

Para nosotros es un enfoque pragmatico. Por
supuesto, podemos ser competidores en ciertas
areas, pero también podemos ser valiosos socios
comerciales en determinados proyectos. Nues-
tro principal objetivo es simplificar la experiencia
de software de nuestros clientes en un mercado
ya de por si complejo y volatil.

&Qué papel desempeiia la IA?

En el sector de la distribucién de automoviles,
los casos de uso potenciales son especialmen-
te diversos: desde la deteccién y estimacion de
dafios durante el canje hasta la automatizacion
de la calidad de las fotos publicitarias, por citar
solo algunos. Ya hemos integrado unas 30 herra-
mientas, algunas basadas en IA, en la Plataforma
Nextlane.

Los resultados incluyen un aumento significativo
de la productividad, una mayor eficienciay una
imagen de marca mejorada para nuestros clien-
tes. Sin embargo, aun estamos en los primeros
dias de la IA, y es probable que surjan muchos
mas casos de uso en los préoximos afos. e
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@ MAS INFORMACION
R  www.nextlane.com
™ communication.iberia@nextlane.com
L 915628380
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Opisto

[ ] esde su llegada al mercado espafiol
D en 2022, Opisto ha sabido captar
rapidamente la atencion de los au-

tomovilistas que buscan piezas de
segunda mano de calidad. La empresa pone su

[
a r e C I 0 S experiencia al servicio de los profesionales del
sector de la reparacién en Espafa. Al conectar-
. . se gratuitamente a Opisto.pro, los reparadores
I n m eJ 0 ra b I e S espafoles pueden acceder a un amplio stock
de piezas procedentes, no solo de los centros
VFU (Vehiculos Fuera de Uso) franceses, sino

e n r e C a m b i 0 S también de los centros espafioles con los que
de segunda mano

Opisto es el especialista en repuestos
de automoévil de segunda mano, que
ofrece una amplia gama de piezas para
completar la oferta de los profesionales.
A partir de ahora, los talleres tienen
acceso a mas de tres millones de piezas
de recambio procedentes de desguaces
franceses y también de 44 desguaces
espanoles.
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Rapida consolidacion
en Francia

® Fundada en 2010 en Toulouse por dos amigos
de la infancia, Opisto se ha consolidado
rapidamente como un actor clave en la
distribucién de piezas de automoéviles de
segunda mano en Francia. Con soluciones

Opisto colabora desde principios de 2023. En la

actualidad, son 44 desguaces autorizados espa-
fioles que proponen sus piezas a los talleres de

Espafia.

Este lanzamiento forma parte de una dinamica
de intercambio transfronterizo, con un claro
beneficio para ambas partes. Los desguaces
espafoles pueden ahora acceder a los mercados
franceses, mientras que los desguaces france-
ses encuentran nuevas oportunidades en Espa-
fia. Mas de dos millones de piezas espafiolas ya
estan disponibles en las plataformas de Opisto.

Eficiencia y competitividad

Opisto.pro es mucho mas que un simple portal
de venta de piezas de recambio. La plataforma
ha sido disefiada para simplificary optimizar

el dia a dia de los reparadores profesionales.
Gracias a una busqueda intuitivay a funciones
como el pedido en linea, la entrega rapida o el
pago seguro, los clientes disfrutan de un valioso
ahorro de tiempo. El acceso a las piezas, en
tiempo real, permite a los reparadores consul-
tar facilmente los stocks disponibles, tanto en
Espafla como en Francia.

Una de las principales ventajas de esta comple-
mentariedad radica en la posibilidad de que los
reparadores espafioles encuentren piezas inac-
cesibles en su territorio, o incluso referencias
que ya no se fabrican nuevas. Ademas, estas
piezas de segunda mano, que pueden ser hasta
un 70% mas baratas que las nuevas, permiten
reducir considerablemente el coste de los pre-
supuestos para los automovilistas.

Calidad impecable y precios competitivos
Opisto ha puesto especial cuidado en garantizar
una rigurosa seleccion de las piezas que ofrece.

innovadoras como Opisto Connect, la
empresa ha contribuido significativamente a
la digitalizacion del reciclaje en automocion.
Hoy en dia, Opisto cuenta con mas de 600
desguaces franceses, belgas y espafioles
asociados y distribuye millones de piezas de
reutilizacion en tiempo real a través de sus
plataformas.

® Con este nuevo rumbo en Espafia, Opisto

sigue demostrando que no solo es un actor
clave en la economia circular, sino también
un pionero en la digitalizacion del sector de

la automocidn a nivel europeo.

Cada pieza es probada, controladay se ofrece con
garantia, asegurando a los reparadores espafoles
una oferta de calidad impecable. Para ser ele-
gibles para su distribucién en la plataforma, los
desguaces espafioles deben presentar un alto
indice de satisfaccion, una baja tasa de devolucio-
nes y ofrecer Unicamente piezas ya desmontadas.

Este enfoque en la seleccion de los centros aso-
ciados y la calidad de las piezas se complemen-
ta con un modelo de precios muy competitivo.
Apostando por la libre competenciay ofreciendo
descuentos adicionales a los profesionales de

la reparacion, Opisto se destaca en un merca-
do espafiol donde pocos actores ofrecen una
gama de piezas de segunda mano que responda
tan bien a las necesidades de los profesionales.
Ademas, los profesionales en Opisto.pro tienen
descuentos exclusivos para promover les piezas
de segunda mano. e

@ MAS INFORMACION
R www.opisto.pro/es
4 contact@opisto.fr
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PSH

Innovacion
y expansion
para un lider
euUropeo con

amplia trayectoria

Pos Service Holland dara en 2025

un importante salto de calidad para
mejorar ain mas su coberturay
maximizar las oportunidades de venta
para sus distribuidores, mas alla de su
marca estrella PlusLine y sus lineas de
remanufacturado: PlusLine Remany
PlusLine Reman Pro.
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SH se ha consolidado como lider
P europeo en el suministro de motores
de arranque y alternadores. Su cata-
logo es uno de los mas completos de
Europa, cubriendo desde vehiculos de turismo y
motocicletas, hasta maquinaria agricola, indus-
trial, aeronautica y militar. Su marca estrella,
PlusLine, ha sido clave en este éxito, ofreciendo
productos con componentes de equipo original
(OE) y manteniendo una reputacion de mas de 30
afios basada en la calidad y precios competitivos.

Innovacion sostenible: PlusLine Reman

El compromiso con la sostenibilidad es un pilar
central de PSH. A través de su linea PlusLine Re-
man, la compafiia ofrece productos remanufac-
turados que no requieren devolucion de casco,
dandoles una nueva vida util. Este proceso, que
se lleva a cabo en su planta en Gdynia (Polonia),
garantiza que cada pieza sea revisaday probada
minuciosamente, ofreciendo soluciones ecologi-
cas sin comprometer la calidad.

En linea con las tendencias del mercado, PSH ha
lanzado también PlusLine Reman Pro, una gama
disefiada para cubrir las necesidades de los
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vehiculos mas delicados, incluyendo aplicacio-
nes hibridas de 48V, anticipandose a las necesi-
dades del futuro de la movilidad. Esta apuesta
no solo fortalece la posicion de la empresa en

el aftermarket, sino que también responde a la
creciente demanda de soluciones mas eficientes
y sostenibles en el sector de automocion.

Control de calidad y expansion constante

Una de las claves del éxito de PSH radica en

el control exhaustivo de todo el proceso de
produccién, desde el disefio hasta el servicio
posventa. Las pruebas realizadas en los ban-
cos de produccion Motoplat aseguran que cada
motor de arranque y alternador cumpla con los
estandares internacionales mas exigentes. Este
enfoque ha permitido a PSH no solo mantener su
calidad, sino también adaptarse rapidamente a
las cambiantes demandas del mercado.

La compaiiia sigue una estrategia de expansion
clara. En los ultimos cinco afos, ha experimen-

WHERE IT

G

tado un crecimiento del 32%, impul-
sado en parte por cinco adquisiciones
estratégicas que han reforzado su po-
sicionamiento en Europa. Entre estas,
destacan la adquisicién de la divisidon
de motores de arranque y alternado-
res de la empresa alemana Alanko y el
stock de la firma danesa PowerMax.
Estas operaciones han ampliado su
stock de maquinas eléctricas y mejora
su capacidad de respuesta.

Remy Chatelin, director general de la
sede espafiola, anticipa que en 2025 la multinacional
neerlandesa dara un importante salto en su creci-
miento, lo que le permitira mejorar aun mas su co-
berturay maximizar las oportunidades de venta para
sus distribuidores. Ademas, espera revelar algunas de
estas novedades durante su participacion en la feria
Motortec 2025.

Nuevas lineas de producto y climatizacion

PSH no deja de innovar y lanzar nuevas referencias mes
a mes. Este afio 2024, la compaiiia reveld una nueva
linea de compresores de aire acondicionado y conden-
sadores bajo la marca PlusLine. Este movimiento estra-
tégico permite a PSH diversificarse aun mas, ofreciendo
a sus clientes una solucion integral que cubre tanto
sistemas eléctricos como de climatizacién.

Compromiso medioambiental

PSH no solo apuesta por la expansién y el crecimiento,
sino también por la responsabilidad medioambiental.
En una destacada iniciativa de sostenibilidad, la com-
pafiia ha plantado 8.000 arboles en Pancorbo (Burgos),
recuperando ocho hectareas de terreno y compensan-
do 872 toneladas de CO,. Ademas, anticipandose a las
regulaciones ambientales de 2025 en Europa, PSH ha
integrado practicas sostenibles en todas sus opera-
ciones, reafirmando su compromiso con la economia
circular.

Con unavisién clara de innovacion y crecimiento, Pos
Service Holland continla posicionandose como un re-
ferente indiscutible en el aftermarket. Se anticipa a las
demandas de un mercado global en constante evolu-
cion. Al ofrecer soluciones de alta calidad y respetuosas
con el medio ambiente, PSH se asegura un futuro bri-
llante, tanto para sus clientes como para el planeta. @

ALL STARTS

@ MAS INFORMACION
R  www.psh-spain.es
4 ventas@psh-spain.es
L 973257206
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Serca

" rupo Serca se ha consolidado como
I e r e n G un referente en la distribuciony
- - . reparaciéon de vehiculos en Espafay
Portugal. Con 55 socios y una amplia
d I S t r I b U c I 0 n red de mas de 260 puntos de venta, ofrece varie-
. s dad de soluciones, respaldadas por mas de 2.000
g r e p a ra c I O n talleres asociados que confian en su experienciay
calidad. Con un catalogo de mas de 100.000 refe-
rencias en stock, asegura disponibilidad constan-

c 0 n S 0 | U C i 0 n e S te de recambios y productos para satisfacer las

necesidades del mercado en la peninsula ibérica.

I n n Ova d 0 ra S e n Con unainfraestructura sélida que incluye una

~ capacidad de almacenaje entre todos los dis-

E S p a n a g P O r t U g a | tribuidores de mas de 250.000 m?2 de almacén
y cerca de 1.350 empleados, Grupo Serca esta
preparado para enfrentar los desafios del mer-

. . ., . cado, asegurando la satisfaccion de todos sus
Serca, grupo de distribucion de recamblos, miembros y manteniéndose a la vanguardia en

se ha consolidado como un referente en innovacion y sostenibilidad.
la posventa, con 55 socios, mas de 260 .

, Serca, Textor, Drive+, SauberParts, Olsen’s, DYS...
puntos de venta y mas de 2.000 talleres Grupo Serca no sélo es conocido por su red de
que confian en su experiencia y calidad. talleres, sino también por su amplia gama de

productos bajo marcas propias. Serca ofrece

60 Ruta del Taller 2025 | RT
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lubricantes, anticongelantes, baterias y una
variedad de accesorios como escobillasy
alfombrillas. Textor se especializa en produc-
tos de limpiezay conservacion de vehiculos,
mientras que Drive+, respaldada por Nexus
Automotive International, incluye una extensa
gama como pastillas y discos de freno, filtros,
amortiguadores y mas. SauberParts dispone
de valvulas EGR y amortiguadores y Olsen’s
alternadores y motores de arranque. DYS es
una marca multiproducto en la que predomi-
nan rétulas, caucho metaly brazos y trape-
cios. También marcas en exclusiva: baterias
Primay lamparas Hella Valuefit. Pero todas
cumplen con estrictos estandares de calidad,
garantizando la satisfaccion del cliente.

Servicios de gestion de flotas

Serca ofrece soluciones integrales para la
gestion de flotas en Espafiay Portugal, pro-
porcionando servicios de reparacion, permi-
tiendo aumentar la rentabilidad, ya que los
tiempos de paralizacion son minimos, con
cobertura de mecanica, neumaticos y carro-
ceria, de tal modo que, en un Unico taller se
realizan todos los servicios. Todo ello se rea-
liza con recambio de marcas premium apor-
tando negocio a los talleres de sus redes.

Sostenibilidad corporativa

Grupo Serca esta comprometido con la sos-
tenibilidad en la industria de automocion. Su
iniciativa ‘Completa el Circulo’, desarrollada
en colaboracion con Schaeffler, busca mejo-
rar las practicas medioambientales en mas
de 2.000 talleres asociados. Este proyecto
tiene como objetivo reducir el impacto am-
biental a lo largo de toda la cadena de valor,
proporcionando herramientas y asesora-
miento para mejorar el compromiso ambien-
tal de los talleres en Espafiay Portugal.

Certificaciones ISO

Grupo Serca esta oficialmente certifica-

do con tres importantes normas ISO que
reflejan su compromiso con la excelenciay
la sostenibilidad en el sector en todos los
aspectos de su operacion. La certificacion
ISO 14001 en gestion medioambiental, la ISO
9001 en gestion de calidad, y la ISO 45001 en
seguridad y salud en el trabajo. Estas certi-
ficaciones demuestran el enfoque riguroso
del grupo hacia la sostenibilidad, la calidad y
la protecciéon de sus empleados, asegurando
que todas sus practicas cumplen con los
mas altos estandares internacionales. @

Redes de talleres
que marcan la diferencia

Grupo Serca ofrece diversas redes de talleres disefiadas
para cubrir las necesidades especificas de cada negocio.

@ SPG Talleres, la red premium
del grupo, brinda a los talleres
multimarca todos los servicios
necesarios para garantizar su
rentabilidad y continuidad en
el mercado. Con formacion
dual que combina sesiones
presenciales y realidad virtual
(VR), y acuerdos exclusivos
como financiacion para
clientes y certificacion Sermi,
SPG Talleres asegura que sus
miembros estén siempre a la
vanguardia.

® Nexus Auto, por su parte,
NEXUSAUTO|® es una red global cr‘eada
por Nexus Automotive
To'Red IRtamacional International, con presencia
en mas de 20 paises. Esta
red proporciona a los
talleres acceso a tecnologia
avanzada, formacién
de ultima generaciony
servicios de gestién integral,
permitiéndoles competir en
un mercado global con una
imagen modernay exclusiva.

® Profesional Plus es la red

modular que se adapta a

cualquier tipo de taller que
plusg busque servicios de primer

g =l nivel sin cambiar su imagen

corporativa. Con mas de 1100
integrantes, esta red ofrece
opciones a la cartay packs
de servicios integrados que
aseguran la flexibilidad y
excelencia que cada taller
necesita.

Una Red a tu medida

sserca

@ MAS INFORMACION
R www.serca.es
X serca@serca.es
§ 934757100
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Sinnek

Incidencia del barniz

indice

<

de alta eficiencia

en los costes productivos
y energeticos del taller

En la actualidad, la continua
mejora y optimizacion de los
costes operativos y productivos,
asi como la necesidad de seguir
ofreciendo altos estandares

de calidad al cliente final,
hacen que la apuesta por un
barniz de grandes prestaciones
sea una decision estratégica
cada vez mas importante para
cualquier taller que busque ser
competitivo en el sector de la
carroceria.

L proceso de aplicacion de barniz es un aspecto clave
E que tiene una incidencia directa en la cuenta de re-
sultados del taller. Dominar los diferentes factores de
aplicacion que lo rodean, conocer en profundidad el
producto, asi como realizar una correcta gestion y mantenimiento
de las herramientas del taller, permitira al profesional elevar su
competitividad y reducir el consumo de energia de forma notable.

MANTENIMIENTO DE EQUIPOS Y CABINAS

El correcto mantenimiento de los equipos de aplicacion y cabi-
nas es fundamental para asegurar un menor consumo de energia
en el taller.

Optimizar la productividad y reducir el
consumo energético es fundamental
durante el proceso de barnizado

Ruta del Taller 2025 RT

Por ejemplo, una limpieza regular de los
filtros de las cabinas de pinturay sistemas
de extraccion de aire garantiza un flujo de
aire optimo y reduce el consumo energético
(ademas de minimizar posibles defectos de
pintado).

Por otro lado, asegurarse de que las cabinas
de pinturay las areas de trabajo estén bien
selladas ayuda a evitar pérdidas de calory
entrada de aire no deseado, manteniendo la
temperatura programada sin incremento del
consumo energético.
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SNNEK

CONTROL DE LA TEMPERATURA Y HUMEDAD USO DE PRODUCTOS DE ALTA CALIDAD

Mantener la temperaturay humedad Los barnices de ultima generacion ofrecen altas prestaciones de

adecuadas en la cabina de pintura es secado y endurecimiento a temperaturas mas bajas y en un menor

esencial para garantizar un secado eficiente tiempo, lo que se traduce en una reduccion del consumo energético

y reducir el gasto energético. en cabina. Al reducir el tiempo de secado y la temperatura necesaria
(energia consumida), el ahorro energético puede ser significativo,

Estas circunstancias pueden verse especialmente en talleres con alto volumen de trabajo.

acentuadas en épocas de temperaturas

mas extremas, como puede ser durante el Ademas, el uso de este tipo de productos de alta calidad ayuda a

pintado de vehiculos en verano o en época reducir la tasa de repeticiones de trabajos, lo que implica ahorros

invernal. en tiempo productivo y energia consumida.

VELOCIDAD DE ENDURECIMIENTO
300

CC/1800

250
=] e
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24h 48h 72h 96h 120h 144h 168h
Horas

Dureza Persoz

VELOCIDAD DE ENDURECIMIENTO DIFERENCIAL

BARNIZ CC/1800: La excelente velocidad de endurecimiento hace del Barniz
SECADO DIFERENCIAL Ceramico Plus CC/1800 un producto diferencial.
Y MAX'MA DUREZA Su tecnologia basada en nanoparticulas aporta una alta dureza

superficial y gran resistencia a la abrasion. Estas caracteristicas
permiten a su vez ofrecer una excepcional capacidad de pulido,

Un buen ejemplo es el Barniz lo que facilita la obtencién de acabados duraderos y de alta
Ceramico Plus CC/1800 de SINNEK, calidad, comparables a los estandares OEM.

un producto capaz de elevar la

eficiencia de la reparacién a un MAXIMA RENTABILIDAD Y EFICIENCIA

nuevo nivel, gracias a la posibilidad

de manipulary pulir el vehiculo Con el Barniz CC/1800, el profesional sera capaz de optimizar
tan solo 60 minutos después de su la rentabilidad de cada reparacion gracias a no necesitar la
aplicacion, sin necesidad de calor aplicacion de calor en cabina.

en cabina. El vehiculo estara disponible para su manipulacién o pulido en

tan solo 60 minutos de secado al aire después de la aplicacion.
Esto se traduce en una notable reduccion de costes en la cuenta
final de resultados del taller.

@ MAS INFORMACION
Ugarte Industrialdea, 147. 20720 Azkoitia (Gipuzkoa) - Spain
R www.sinnek.com
= sinnek@sinnek.com
§ +34 943742800
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Tecnodiesel Murcia

\
AN

DN

MANNNN

para la distribucion con vision a futuro
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TDM, fabricante y especialista en inyeccion diésel, dispone de todo tipo de
recambios de origen de las principales marcas y es servicio oficial, distribuidor
y especialista de Delphi, VDO-Continental, Bosch o Denso, entre otros.

DM dispone de una larga trayectoria pro-
T fesional en inyeccién diésely gasolina.
Fundada en 2004, dispone de unas ins-
talaciones de 8.500 m2?y cuenta con una
plantilla de alrededor de 100 empleados en continua
formacién.

Asimismo, TDM dispone de todo tipo de recambios

de origen de las principales marcas del mercadoy es
servicio oficial, distribuidor y especialista de los fabri-
cantes Delphi, VDO-Continental, Bosch, Denso, Zexel,
Stanadyne, Yanmar, Cummins, Caterpillar y Hartridge.

Su producto estrella es la gama TDM, una linea de
productos de intercambio (reconstruccion o repara-
cidn a partir de cascos viejos que se reciclan), en la
que todos los componentes de desgaste son reem-
plazados por componentes de origen. Como fabri-
cante de piezas de intercambio, TDM destaca por
sus valores diferenciales. El primero de ellos es que
el proceso de refabricacién esta certificado por los
fabricantes, ya que cambia el 100% de los componen-
tes de desgaste, utiliza componentes de origen en su
gama TDM y permite tener una trazabilidad al 100%.

TDM comprueba la totalidad de la fabricacion

y reparaciones en bancos de prueba, contando

con 28 de estos. Por ello, con la linea premium

TDM se comercializa productos refabricados en
caja de origen (para Bosch, Delphiy VDO-Conti-
nental).

Situacion de mercado

Desde finales de 2020, algunos fabricantes de
piezas, de origen de nivel 1, han tenido serias
dificultades para suministrar sus piezas al mer-
cado. Ademas, la gestion de las gamas diésel
por parte de los fabricantes no ayuda a que la
distribucion pueda trabajar facilmente esa gama,
sin ruptura de suministro.

Por este motivo, TDM ofrece al mercado, por
ejemplo, alternativas a las referencias descata-
logadas por Bosch -en 2021, Bosch dio de baja
casi un centenar de referencias (30 inyectores y
60 bombas)- que la compafiia murciana man-
tiene en su gama para seguir dando servicio a
sus clientes. Son, ademas, piezas que utilizan
despiece de origen Bosch, cuyo proceso de refa-
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bricacion estd homologado por Bosch, que son
comprobadas en banco Bosch y envasadas en
caja Bosch.

Ademas, Tecnodiesel Murcia es de los pocos
operadores del mercado que ofrece un reacon-
dicionamiento del inyector piezoeléctrico con

el cambio de bobina incluido y ofertando un
producto a un precio competitivo y con la misma
calidad.

Un ultimo ejemplo de soluciones especificas
son los inyectores de camion para Scania HPly
XPI, donde, como solucion alternativa a la pieza
nueva, TDM dispone de 11 referencias en inter-
cambio con despiece de origen y comprobadas
en bancos de origen.

El futuro del diésel

Los vehiculos diésel siguen representando un
62% del parque de turismo y el 96% del parque
de camiones. Las normativas que restringen el
acceso a los centros urbanos no impiden el uso
de estos coches fuera de ellos.

La incertidumbre econémica actual hace que la
gente ponga a punto sus coches para poder dis-
poner de ellos el mayor tiempo posible. De esta
manera, la demanda en productos de calidad y
asequibles es cada vez mayor.

Una solucion global
en materia de inyeccion

® Piezas nuevas de origen.

® Piezas reacondicionadas con componentes de
origen, en caja de origen Bosch, Delphi o VDO
(para sus respectivas aplicaciones) y con la
gama TDM.

® Piezas reacondicionadas con componentes de
calidad equivalente: gama SARR.

® Reparacion y entrega: TDM ofrece un servicio
de reparacion y de entrega de inyectores,
bombas y turbos, en 72 horas, en cualquier
punto de la Peninsula.

® La cobertura de la linea de reconstruido de
TDM es superior al 95% del parque circulante,
incluido camion, vehiculo agricolay de obra
publica.

Segun el fabricante Delphi, para 2030 todavia
el 80% de los coches rodantes seguiran lle-
vando motores de combustién interna (coches
hibridos incluidos). Asi que los usuarios se-

guiran necesitando vehiculos motorizados en
las zonas donde la oferta para desplazarse sea
limitada (poco transporte publico), y continua-
ran precisando ofertas de calidad seguray con
un posicionamiento de precios que les permi-
ta realizar el mantenimiento sin perjudicar su
presupuesto.

Pildoras informativas

En su esfuerzo por estar al dia, y como nove-
dad y propuesta para acercarse a los diferen-
tes stakeholders, TDM va a lanzar una serie de
pildoras informativas en formato audiovisual.
Con esta nueva herramienta persigue ofrecer
explicaciones técnicas a fallos comunes que
suelen sufrir inyectores, bombas y turbos y que
habitualmente son motivo de garantia, entre
otras tematicas. @

@ MAS INFORMACION
R www.tecnodieselmurcia.com
X recambios@tecnodieselmurcia.com
L +34 968277232
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TERA

electrica

U economia

—

circular, el futuro
del sector

TERA, empresa industrial de base
tecnolégica, se encarga de reparar,
sustituir, certificar y reutilizar a través
de reciclaje de segunda vida, baterias
de vehiculos eléctricos, hibridos e
hibridos enchufables. Ademas, ofrece
cursos de formacion para profesionales
y colaboracion especifica al unirse a su
‘red de talleres’.
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no de los principales desafios que en-
U frenta el sector de la automocion esta
relacionado con su impacto ambiental
adverso. Esto se debe en gran parte a
las emisiones de CO, generadas durante la com-
bustion de los vehiculos en funcionamiento.

En este escenario nace y se desarrolla TERA, em-
presa industrial de base tecnoldgica que surge
para dar soluciones a la transicidén energética del
sector automovilistico en un marco de mejora

y optimizacién de la movilidad sostenible y la
economia circular. TERA se encarga de reparar,
sustituir, certificar y reutilizar a través de recicla-
je de segunda vida, baterias de vehiculos eléctri-
cos, hibridos e hibridos enchufables.

Ademas, ofrece cursos de formacion a dispo-
sicion de los técnicos de los talleres y sectores
afines. Asi, conocer al 100% el funcionamiento de
las baterias eléctricas y estar al dia de todas las
innovaciones, permite a TERA posicionarse como
lidery referente en el sector.



Adhesion a su red de talleres

Actualmente, TERA pone el foco en la alianza con
otros profesionales y empresas del sector. Por
ello, ofrece la posibilidad a talleres del territo-
rio nacional de adherirse a su ‘red de talleres’,
ofreciendo sus servicios de reparacion, sustitu-
cién, formacion y certificacién. A través de esta
colaboracion, los talleres amplian su capacidad
de reparacion de baterias de coche eléctrico o
hibrido sin necesidad de acondicionar sus ins-
talaciones para manipular las baterias. Formar
parte de la red no conlleva ninguin coste, perma-
nencia o incompatibilidad con la pertenencia a
otras redes, donde todos aquellos interesados,
tanto multimarca como oficiales, solo tienen que
darse de alta en su pagina web.

Los objetivos de esta ‘red de talleres’ son varios.
En primer lugar, promover la movilidad eléctri-
ca, centrandose en la economia circular y dando
facilidades tanto a las personas que ya tienen
un coche eléctrico, como a los posibles com-
pradores; en segundo lugar, ayudar a mejorar

la situacion actual del parque automovilistico
electrificado, ampliando los escasos servicios
actuales; por ultimo, ampliar los puntos de con-
sulta acerca de VE a nivel nacional, ofreciendo
sus servicios a talleres de toda Espafia.

Un centro tecnolégico innovador

TERA desarrolla su actividad en un centro tecno-
logico Unico en Espafia, el cual cuenta con 2.000
m?2 de superficie equipados con todas las medi-
das de seguridad y maquinaria especifica. Alli, el
personal especializado aplica los procedimien-
tos mas avanzados del sector para la diagnosis

y manipulacion de las baterias, desarrollando
actividades de |+D+i en procesos de mejora de la
caracterizacién y valorizacién de componentes.

De este modo, se soluciona la problematica de la
retirada de estos dispositivos como residuos pe-
ligrosos de talleres, desguaces o concesionarios,
analizando los materiales de cada bateria de ion

de litio y encargandose de la separacién de sus
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componentes (desactivacion, descarga y desmantela-
miento de médulos antiguos). Con ello, no solo se trata
de apostar por nuevas soluciones sostenibles, sino de
reutilizar de manera eficiente y responsable las que ya
existen.

Con la reparacién de baterias de vehiculos eléctricos,
TERA extiende la vida util de las mismas, evitando la
emision de 10 toneladas de CO? por cada vehiculo que
vuelve a poner en circulacion.

Recuperacion de componentes

Sin embargo, en ocasiones la reparacion no es posi-
ble. En estos casos, la empresa dispone de la capaci-
dad de recuperar un 90% de estos componentes para
reciclar estas baterias y darles una segunda vida fuera
del @mbito de la automocidn.

Se calcula que para 2030 habra cerca de 147.000 ba-
terias que necesitaran repararse o reciclarse. A nivel
europeo, de hecho, solo para 2027 seran alrededor de
50.000 toneladas de peso de baterias de coches eléc-
tricos e hibridos las que habra que reciclar, y proba-
blemente seran incluso mas en 2030.

En este contexto, se encuadra el compromiso de
TERA con el futuro y se adelanta a la problematica
mediante la innovacion y el desarrollo de soluciones,
que hacen posible el aprovechamiento de materiales,
para la fabricacién de unidades de almacenamiento
energético. En definitiva, fomentar la economia circu-
lar es una parte esencialy la razén de ser de TERA. e

@ MAS INFORMACION
R  www.terabatteries.com
1 info@terabatteries.com
§ (+34) 96613 84 30
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Lables de carga
y cargadores
moviles Ineez:

lo mejor de dos

munaos

Esta gama de Valeo se posiciona como
una de las mas completas en soluciones
de carga para vehiculos eléctricos, con
21 referencias para cargadores moviles
y 12 referencias para cables de carga.
Estan disponibles tanto para el mercado
IAM como para conductores.

Ruta del Taller 2025 ‘ RT
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aleo tiene desde 2024 una nueva
V gama de cables de cargay cargado-
res moviles para vehiculos eléctricos
enchufables (PHEV y EV). Esta nueva
gama, conocida como Valeo Ineez, esta disefiada
para satisfacer las necesidades de conductores
en todo el mundo.

Valeo Ineez también encaja perfectamente con el
enfoque sostenible de Valeo -/ Care 4 the Planet-
para reducir el impacto que la industria de auto-
mocion tiene en el medio ambiente, mientras se
dirige hacia el objetivo de lograr cero emisiones
de CO, para 2050.

Al mantenerse fiel a los valores de comodidad,
facilidad de uso, sostenibilidad, confiabilidad y
excelencia, la misién de Valeo Ineez es "asumir
el liderazgo" y desempefiar un papel clave en la
transicion global hacia la movilidad sostenible.
Con un numero creciente de paises que prohiben
o limitan los motores de combustion en todo el
mundo, la necesidad de adoptar la electrificacion
se estda acelerando rapidamente.
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Lo mejor de ambos mundos

Para desarrollar la gama Valeo Ineez, Valeo ha
aprovechado su amplia experiencia como espe-
cialista globaly uno de los lideres del mercado

de equipo original en electrificacion de vehiculos.
Esta linea se posiciona como una de las mas com-
pletas en soluciones de carga para vehiculos eléc-
tricos, con 21 referencias para cargadores moéviles
y 12 referencias para cables de carga, cubriendo
asi todos los requerimientos del mercado.

Para cumplir con los estandares de alta calidad
junto con un servicio de primera categoria, se ha
lanzado un sitio web dedicado a Valeo Ineez. Una
plataforma que ofrece un selector de productos
Unico y orientado al consumidor, una herramien-
ta que ayuda a satisfacer las expectativas de los
conductores al permitirles elegir el producto ade-
cuado en funcion de sus propias necesidades en
términos de velocidad de carga, longitud de cable
y configuracion del automovil. El sitio web tam-
bién proporciona una amplia gama de informa-
cién, como caracteristicas del producto, soporte
técnico y conocimientos sobre eléctricos.

Cargadores moviles

En primer lugar, el cargador mévil de Valeo Ineez
permite a los conductores cargar sus automoviles
desde cualquier toma, ya sea en el hogar, en un
entorno industrial, o similar, para una adaptabi-
lidad completa. La gama ofrecera las siguientes
opciones:

* Tres longitudes de cable (5m /7.5m /10m)

» Cuatro variedades de velocidad de carga
(normal/optimizada/rapida/acelerada)

* Cuatro tipos de enchufe (enchufe UK / Schuko
/ CEE Blue / CEE Red) que se conectan a lared
eléctrica

» Cubriendo todos los tipos de conectores de
vehiculos europeos (Tipo 1/ Tipo 2)

Cables de carga
La oferta de cable de carga de Valeo Ineez permi-
te cargar en el 100% de las estaciones de carga en
Europa. La gama también cubre todas las demas
necesidades debido a su longitud y variedad de
velocidad de carga, proporcionando:
« Dos longitudes de cable (5m /10m)
» Cuatro variedades de velocidad de carga
(normal/optimizada/rapida/acelerada)
* Ambos tipos de conectores de vehiculos
normalizados europeos (tipo 1/ tipo 2)
» Conector de las estaciones de carga estandar
europeas (Tipo 2)

Rumbo a nuevos horizontes

Ofreciendo uno de los paquetes mas completos
(compatibilidad total/diferentes longitudes de
cable/varias velocidades de carga), los cablesy
cargadores moviles Valeo Ineez estan disponibles
tanto para el mercado IAM como para conducto-
res a través de una amplia red de proveedores. La
gama de cables Valeo Ineez fue distinguida con el
primer premio en la categoria de equipos por Auto
Plus, revista de automocion francesa nimero uno.
En Europa, los cables y cargadores de movil de
Valeo Ineez se venden en las redes de distribucion
tradicionales, grandes almacenes, supermercados,
autocentros y en comercios electronicos.

Con el aumento del precio del combustible, la
venta de eléctricos e hibridos enchufables tam-
bién esta en alza. Valeo Ineez ofrece soluciones, ya
sea con un cable de carga o con una solucién de
cargador movil. Ademas, Valeo Ineez cuenta con
una gama completa de estaciones de carga con
soluciones universales y confiables para la carga
en el hogar, el trabajo o en aparcamientos publicos,
proporcionando una comodidad sin igual. @

@ MAS INFORMACION
R  www.aleoineez.com/en/
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Fit 1o more vehicles, increase customer
satisfaction and boost your battery business.
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Imagen
renovada
y mucho mas

ue baterias en
utomechanika

Frankfurt

La participacion de GS Yuasa en
Automechanika Frankfurt refrendé su
apuesta total por el aftermarket en

toda Europa. Y aprovecho también para
mostrar una imagen corporativa renovada
y la fortaleza de sus marcas Yuasay GS
para el mercado de la automocion.
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S Yuasa quiso resaltar en su stand en
G la feria su amplia gama de baterias

de alta calidad, el servicio inigualable
y la asistencia excepcional que hacen
de GS Yuasa, y sus marcas Yuasay GS, la eleccion
preferida de los profesionales de la automocién
de todo el mundo.

Yuasa es su marca mas conocida en Europay GS
en una marca de baterias de primer equipo. La
empresa dejé claro en su presencia en Frankfurt
su condicién de empresa proveedoray vendedora
de soluciones y no sélo de productos. Su progra-
ma de baterias es muy completo en referencias

y aportacion de ultima tecnologia, sobre todo en
vehiculos hibridos y baterias auxiliares. En Auto-
mechanika, GS Yuasa demostro por qué es lider
mundial de confianza en tecnologia de baterias
de plomo-acido y de iones de litio, con sus gamas
Yuasa YBX y GS para automocion como protago-
nistas.

También soluciones de taller

Durante la celebracién de la feria alemana, GS
Yuasa mostré también todas las soluciones de
taller. Desde la maquinaria, con los comprobado-
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Stand de GS Yuasa en la
feria de Automechanika
Frankfurt 2024.

YCX6, cargador
de ultima
generacion
para baterias.

res de baterias mas avanzados, como el GYT250
y el GYT050, y sus cargadores inteligentes de ul-
tima generacion, el YCX6 y el YCX12, hasta todo su
despliegue digital, con el buscador online Yu-Fit,
y un programa de marketing muy extenso, que
incluye presencia muy activa en redes sociales.

Para el taller, GS Yuasa aporta una gama com-
pleta que abarca aplicaciones de auto, moto e
industria para satisfacer cualquier necesidad. Su
buscador por matricula, que ofrece asimismo una
descripcion exacta de la bateria, o los mas de 100
videos cortos con las instrucciones de montaje
de sus modelos, suponen una gran ayuda para los

i

YUASA

/
by (GSYUASA

Juan Ignacio Egea, al frente
de GS Yuasa en lberia

La trayectoria de GS Yuasa en Espafiay Portugal en sus
ultimos 20 afos va ligada a un nombre, el de Juan Ignacio
Egea, director general de lafilial ibérica del fabricante

de baterias, protagonista directo de la evolucion de la
compafiia. “Lo mas importante es la consolidacion de GS
Yuasa en los ultimos afios y el desarrollo de sus marcas
Yuasay GS, con las que trabajamos con la totalidad de los
grupos de distribucion”, explica.

“Con GS -afiade Juan Ignacio Egea- estamos consiguiendo
introducir una marca premium, que ya goza de una gran
relevancia en el mercado”. Junto al desarrollo de sus
marcas de baterias, el director general de GS Yuasa

Iberia ha conseguido fortalecer la empresa renovando y
ampliando sus recursos humanos e invirtiendo en nuevos
sistemas y en un ambicioso proceso de digitalizacion.

Juan Ignacio Egea, director
general de GS Yuasa lberia,
en el stand de la empresa en
Automechanika Frankfurt.

reparadores. Los talleres tienen también a su dispo-
sicion una completa escuela de formacién online GS
Yuasa Academy, lo que demuestra el compromiso de
la compaiiia para apoyar a los técnicos y distribuido-
res con herramientas y formacién de vanguardia.

Dirigido a las empresas de reparacion, GY Yuasa cuen-
ta ademas con Yuasa Kyoto, un programa de aban-
deramiento de talleres cuyos asociados disfrutan

de una serie de ventajas comerciales y promociones
anuales y con lo que se establece un vinculo mas es-
trecho entre el distribuidor, el taller y el fabricante. ®

@ MAS INFORMACION

R wwwyuasa.es
= info@gs-yuasa.es
L +3491748 9819
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a ATP (Asociacion de Tenistas Pro-
L fesionales) y Yokohama Rubber han
anunciado recientemente una nueva
asociacion global de varios afios, en
la que el fabricante japonés de neumaticos pre-
mium se convertira en el primer socio oficial de
neumaticos del ATP Tour.

Reconocida por su intrépido compromiso con el
rendimiento, Yokohama aprovechara la platafor-
ma del Tour durante todo el afio para reforzar su
presencia globaly su posicionamiento premium.
La marca ha llevado a cabo un conjunto de
eventos en el ATP Tour, presentando experien-
cias exclusivas para los fanaticos en el Rolex
Monte-Carlo Masters, Internazionali BNL d’ltalia,
Cinch Championships (London Queen’s Club),
Hamburg European Openy las prestigiosas Nitto
ATP Finals en Turin. Los beneficios clave incluyen
la visibilidad de marca en la pistay alrededores, y
hospitalidad corporativa de clase mundial.

Como Gold Partner, Yokohama también recibe
atencion durante todo el afio en los canales
sociales y digitales del ATP Tour, mostrando sus
tecnologias orientadas al alto rendimiento y sus
innovaciones.

Valores compartidos

"Estamos increiblemente orgullosos de dar la
bienvenida a Yokohama como nuestro primer
socio oficial de neumaticos", asegura Daniele
Sano, director comercial de la ATP. “Nuestras
marcas comparten muchos valores, incluido el
compromiso con el alto rendimiento y la inno-
vacion. Como Tour, siempre estamos de viaje:
una plataforma verdaderamente auténtica para
contar la historia de la marca Yokohama”.

Giovanni Ponzoni, CEO de Yokohama Europa,
sostiene: “Estamos realmente encantados de
asociarnos con el ATP Tour, una plataforma
premium verdaderamente global que comparte
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nuestro compromiso con la excelenciay la inno-
vacion. Este patrocinio proporciona el escenario
perfecto para exponer la marca Yokohamay nos
brinda la oportunidad de involucrar a nuestros
socios comerciales con experiencias Unicasy
exclusivas” Y aflade: “Nuestra gama de neumati-
cos es conocida por su increible rendimiento en
diferentes superficies, al igual que los jugadores
del ATP Tour. Estamos muy orgullosos de conver-
tirnos en el socio oficial de neumaticos de ATPy
nuestro objetivo es aprovechar esta asociacién

para sostener la percepcién de marcay continuar
expandiendo nuestra presencia en toda Europa”. e

YOKOHAMA

Geolandar A/T G015,
mejor neumatico para
camionetas pick up

® El Geolandar A/T G015 de Yokohama se ha alzado
con un premio altamente elogiado en el sector.
Se trata de los premios DriverReviews Customer
Choice Awards 2024.

® El Geolandar A/T GO15 es un neumatico
todoterreno que combina una excelente eficiencia
de combustible, comodidad y seguridad. Cuenta
con una gama de innovaciones técnicas y presenta
ranuras circunferenciales para ayudar a expulsar
el agua debajo de la banda de rodadura, al tiempo
que ofrece un disefio elegante en linea con la
ultima generacion de 4x4 y vehiculos todoterreno.

® Lo que hace que este elogio sea mas
impresionante es que DriverReviews es la
plataforma de resefias de neumaticos verificadas
mas grande de Europay los Customer Choice
Awards reconocen los neumaticos mejor
calificados basandose en comentarios genuinos de
conductores reales de toda Europa.

@ MAS INFORMACION
R  www.yokohamaiberia.com
4 marketing@yokohamaiberia.com
L 916591560
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