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Redes de talleres

adaptadas a los nuevos tiempos

necesidades, siempre en funcion de los datos
Con esta nueva estructura de redes y extraidos del estudio realizado.

renovadas marcas aserAuto y Auto Drive o

. ., Por ello, el grupo cred primero una nueva red,
Services, grupo Aser ofrece la atencion aserAuto, para dar servicio a talleres que hasta
adecuada a cada tipo de cliente, siempre ahora se quedaban descolgados y sin cobertura

en funcién de sus necesidades, bajo dos para todas sus necesidades, o una parte de
ellas, con la oferta existente en el grupo, y

pllareS: calidad y eficiencia. posteriormente, a finales de 2024, lanzé Auto
Drive Services, una red que unificaba las antiguas
marcas, Tecnotaller y Star, pero que a su vez las
espués de un exhaustivo analisis de adaptaba a las nuevas necesidades del mercado.
D las necesidades de los talleres, de los
clientes y de las ofertas existentes
en un mercado cadavez mas
competitivo, Aser entendio que habia llegado =
el momento de reestructurar su sistema de =4 e ; |
abanderamiento de talleres, para adaptarlo a las T—t :
necesidades detectadas. " P Il |i ||I\|li| | e
y ‘-._'.I, LR

No era una tarea sencilla, ni que pudiese = | |,,‘
hacerse de manera rapida. No se trataba de 4
replicar soluciones ya existentes que tienen
mas o menos éxito, sino que habia que dotar a
los socios, talleres y clientes de soluciones que
pudiesen cubrir todas sus actuales y futuras

92 | Ruta del Taller 2026 aT
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aserAuto, con caracteristicas de red premium
aserAuto es una ensefia que tiene como objetivo
la calidad y no la cantidad. Un concepto de red
con identidad corporativa, servicios y atencion
al cliente premium, dirigida a talleres de tamafio
medio-grande que necesitan un volumen de
reparaciones alto para mantener su rentabilidad
y que buscan diferenciarse para conseguirlo.
Con unaidentidad comun en la que se combinan
los colores de Aser y una sefalética moderna,

el cliente siempre siente que esta en un taller
aserAuto y que tendra la misma seguridad,
confianzay atencion personalizada en cualquier
otro taller de la red, tanto en Espafia como en
Portugal.

Pero la calidad y la imagen premium contindan
dentro del taller. Todo esta desarrollado para que
la experiencia sea la mejor posible, con una bateria
de servicios para cubrir todas las necesidades.
Pero también para que los operarios puedan
realizar la reparacion de manera sencilla, con
todas las herramientas y soporte necesarios para
que el tiempo dedicado sea el minimo necesario,
porque, aseguran: “La eficienciay la calidad van
de la mano en aserAuto”. A ello contribuye, como
tercer pilar de la red, el distribuidor socio de
Aser, que asegura en todo momento el servicio, la
atencion y las condiciones adecuadas.

Auto Drive Services:
\UT O ) R I V E pequeiios, pero de calidad

Por otro lado, en 2024 se
SERVICES lanza Auto Drive Services, una
red que unifica a las antiguas
marcas Star y Tecnotaller, pero dotandolas de
herramientas y servicios nuevos para adaptarlas
a las nuevas necesidades del mercado. Algunos

Z.aser

Aser Aftermarket
Automotive, S.A.

1
Hi

il ili

)

de los antiguos talleres abanderados por Aser se
unen a aserAuto, mientras otros se adaptany se
incorporan a Auto Drive Services. En general, esta
red se dirige a un grupo de talleres que, a pesar
de tener un tamafio mas pequefio, no renuncian
a la calidad, a ofrecer una atencién personalizada
y a tener unaidentidad propia dentro de la propia
imagen y estandares de la red.

Cuenta con una imagen nueva, mas dinamicay
moderna, simbolo de confianzay tranquilidad,
con el naranja como color base, y que transmite
laidea de calidad y seguridad en la reparacion.

Y como cada taller tiene unas necesidades
diferentes, Auto Drive Services ofrece una bateria
de herramientas adaptadas a talleres y sus
clientes. Unos servicios que se definen con el
propio taller tras un estudio preliminar realizado
por el equipo de la central de Aser.

Pero Auto Drive Services se ha desarrollado con
los mismos objetivos definidos para aserAuto:
que la experiencia del cliente sea la mejor
posible, que el taller realice la reparacion de
manera sencilla, en el minimo tiempo necesario
y que el distribuidor, socio de Aser, asegure el
servicio, la atencion y las condiciones para que
la rentabilidad del taller sea la adecuada sin
penalizar al cliente. En resumen, eficienciay
calidad también en Auto Drive Services. ®

@ MAS INFORMACION
R  www.aserauto.com / www.autodriveservices.com

4 central@aserautomotive.com /
L +34 916 293 655

Para datos de contacto completos, ver fichas pag. 108-110
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Diez compromisos

reales para transformar
tu taller sin perder identidad

. L sector de la posventa vive una transfor-
BestDrive propone un modelo E macion acelerada. Digitalizacion, nuevos

flexible, donde el taller sigue habitos de consumo, presion sobre los

siendo el protagonista pero margenes, exigencia de calidad... En este
’ contexto, muchos talleres independientes se pregun-

con el acompanamlento y tan cédmo adaptarse sin perder su esencia. ¢Es posible
respaldo de una gran compaﬁia crecer, profesionalizarse y seguir siendo “el taller de

. . A
como Continental. Y lo hace confianza del barrio”?

con herramlentas’ Cllentes’ BestDrive, la red promovida por Continental, respon-
formacion Yy soporte que de a esa pregunta con hechos. Mas de 250 talleres en

permiten crecer sin renunciar a Espafaya forman parte de una red que acompafa al
taller en todo su ambito de negocio. Y lo hace con diez

lo que hace unico a cada taller. compromisos concretos, diseflados para mejorar la
competitividad del taller sin diluir su personalidad. e
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Trabajar con productos de calidad es esencial, pero
hacerlo con margenes sostenibles es cada vez mas
dificil. BestDrive permite acceder a primeras marcas
como Continental en unas condiciones ventajosas en el
mercado, lo que mejora la rentabilidad del taller. Ademas,
se ofrece acceso a gamas complementarias que permiten
cubrir todas las necesidades del cliente sin comprometer

BestDrive

by Continental

La imagen del taller influye directamente en la
percepcion del cliente. BestDrive ofrece una
identidad visual diferencial, desde la fachada hasta
los uniformes, sin borrar la historia del taller. EL
objetivo es transmitir confianza y profesionalidad,
manteniendo la cercania del taller en su area de

influencia.

la calidad.

La entrada en vigor de la
factura electrénicay la
necesidad de gestionar

citas, inventario y clientes

de forma eficiente hacen

que la digitalizacion ya no

sea opcional. BestDrive
proporciona software de
gestion adaptado al sector, que
permite automatizar procesos,
mejorar la atencion al cliente y
optimizar la operativa diaria.

Disefiar campafas
promocionales requiere
tiempo, recursos y
conocimientos de marketing.
BestDrive proporciona
promociones exclusivasy
personalizadas, adaptables
a cada contexto local, que
pueden activarse facilmente.
Esto permite dinamizar el
negocio sin desviar recursos
internos, y con el respaldo
de una marca reconocida.

La evolucion tecnoldgica exige formacion
continua. BestDrive ofrece programas
formativos técnicos y de gestion,
presenciales y online, que permiten al
equipo estar al dia en multiples materias.

Cada taller BestDrive cuenta
con un consultor de zona
gue acompafia en la gestion,
identifica oportunidades de
mejoray ayuda a implementar
cambios. No se trata de
supervision, sino de asesoria
practicay cercana, basada en
el conocimiento del sectory
en la experiencia acumulada
de la red.

Segun estudios recientes, mas
del 30% de los talleres ain no
tiene web ni perfil en Google

My Business, lo que limita su
visibilidad en el entorno digital.
BestDrive ofrece soluciones llave
en mano: creacion de pagina web,
posicionamiento local, gestion
de resefas y redes sociales, todo
gestionado por profesionales del
marketing digital.

Uno de los principales retos del
taller independiente es atraer nuevos
clientes sin depender exclusivamente
del boca a boca. BestDrive facilita

el acceso a clientes particulares
mediante campafas locales, pero
también a clientes de flotas, renting
y empresas gracias a acuerdos
nacionales. Esto permite estabilizar
elvolumen de trabajo y reducir la
estacionalidad, sin necesidad de
inversiones en captacion.

La red organiza consejos
regionales, convenciones
anuales y viajes de incentivo,
donde los talleres comparten
experiencias, buenas practicas
y retos. Esto genera un
entorno colaborativo que
permite aprender de otros
profesionales con los mismos
desafios.

La calidad no es negociable. Desde el producto hasta el
servicio, BestDrive establece estandares que garantizan
una experiencia homogénea para el cliente. Esto no sélo
mejora la reputacién del taller, sino que fideliza al cliente

final y permite competir en un mercado cada vez mas
exigente. Y todo acompafnado de sistemas de medicion,

asi como el acceso a los certificados de calidad ISO, sello

Desde formacion técnica hasta atencion
al cliente, la formacion se adapta a las

necesidades reales del taller.

En definitiva, BestDrive propone un modelo
flexible, donde el taller sigue siendo el
protagonista, pero con el acompafamiento

de referencia para el usuario final y llave de acceso para
clientes corporativos y administraciones publicas.

@ MAS INFORMACION
R  www.bestdrive.es

y respaldo de una gran compafiia. Y lo hace = info@bestdrive.es

con herramientas, clientes, formaciony

soporte que permiten crecer sin renunciar a

lo que hace unico a cada taller.

L 916603600
Para datos de contacto completos, ver ficha pag. 112
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Euromaster
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MICHELsp,

[
r al circuito del Ja-
ormaciones, [ |
] que pruebes tu mis-

mo las prestaciones

prUEbaS en CirCUitO_" de los neumaticos Michelin en

las condiciones mas extremas,
todo para crecer oasistir'a una formacion sobre

la seguridad de tu taller y de tus
empleados o sobre cdmo hacer

frente al mantenimiento de los
vehiculos de la llamada nueva

Euromaster ofrece multiples beneficios,

no so6lo en formacion sobre seguridad o movilidad. En Euromaster, los
mantenimiento de la nueva movilidad, sino franquiciados sienten de verdad
probando las prestaciones de los neumaticos y de primera mano los beneficios

. . .. de formar parte de la red, como
Michelin en condiciones extremas. las experiencias y la formacion. e
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éComo le fue en su
experiencia en el
circuito a los talleres?

‘ ‘ Pudimos ver el comportamiento
real de cada neumdtico, algo que
nos ayuda muchisimo a la hora de
asesoraralcliente”

Jofre Sanchez

Jefe de taller del centro Euromaster
Pineda del Mar del Grupo Sant Celoni

‘ ‘ Nos permite entender el porqué
de cada compuesto o disefio de

la banda de rodadura para dar

un servicio mads profesionaly
personalizado”

Oscar Fernandez
Jefe de taller de turismos de
Euromaster Vulcanizados Hoznayo

‘ ‘ Los clientes aprecian la calidad
yla profesionalidad que ofrecemos y
hemos trabajado durante afiosy que
hemos potenciado por pertenecer

a una franquicia del peso de
Euromaster”

Francisco Javier Gonzalez Hernandez
Gerente de Recauchutados Fidel

'@, EUROMASTER

La relacion franquiciador-
franquiciado en tres claves:

1. Cercaniay comunicacién constante: las figuras claves del
consultor y del RDO visita para orientar al taller en la gestion
del negocio, desarrollar habilidades comerciales y entender el
‘Customer Journey’, es decir, todos los pasos que da el cliente
cuando lleva su coche al taller, para saber los puntos de
friccion y donde hay que dar un plus de atencién al cliente.

2. Formacioén continuay cada vez mas especializada: experta
y continua formacidén técnica, comercial, de procesos o
informatica, alineando la filosofia de Euromaster como red
con la esencia propia de cada taller en particular.

3. Generar trafico a los centros y seguir siendo rentables: en este
viaje compartido, el objetivo primordial es seguir generando
negocio y ofrecer una ventaja competitiva a sus franquiciados.
Es por esto que, recientemente, ha lanzado un MarketPlace
en el que pueden acceder a un amplio catalogo de neumaticos
en condiciones privilegiadas y que préximamente ampliara su
inventario con recambios y accesorios.

iSabias que Euromaster en formacion...?

v Incrementé un18% las horas formativas en 2024, multiplicando por
cinco el numero de inscripciones, de 1.300 a 6.733.

v Pone adisposicion de los talleres una nueva plataforma de formacion
360° para acceder a un amplio catalogo formativo.

v Casiel70% de las sesiones se destind a aspectos técnicosy practicos
sobre los métodos de trabajoy la gestién en el taller, con especial
atencion ala seguridad laboral.

v Las encuestas de satisfaccion posteriores revelan una satisfaccion del
99% entre los 6.733 inscritos de 2024.

@ MAS INFORMACION
R www.euromaster-neumaticos.es/empresa/franquicias

4
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n un contexto donde los margenes se
a fo r I I I l l | a E reduceny la competencia se inten-
L sifica, Feu Vert se consolida como

el socio estratégico de los talleres

[
mecanicos y de mantenimiento multimarca que
U e e r I I I I e quieren mejorar resultados sin perder indepen-
dencia. Su modelo de franquicia ofrece lo que
mas valora hoy cualquier empresario del sector:
I t | | mayor rentabilidad, flujo constante de clientesy
a 0 S a e r e S g a n a r un soporte técnico y comercial permanente.
1 4 [ ]
m a S , tra b aJ a r A través de un ecosistema integral que combina

central de compras, e-commerce, canal B2B,

L

formacion continua y un apoyo permanente para

m ej 0 r g a S e g U ra r la mejor gestion del negocio, Feu Vert facilita que

cada taller franquiciado maximice su eficiencia

S U fU tU r 0 operativa y su rentabilidad desde el primer dia.

“Nuestro objetivo es que cada franquiciado sea
lider en su zona, con herramientas y procesos que

Desde 2021, Feu Vert ha abierto mas de garanticen su rentabilidad y crecimiento”, explica
diez franquicias en Espafay consolida Javier Abarca, responsable de Franquicias Feu

un modelo que combina rentabilidad, vert.

dlgltallzaC|on y estabilidad para los talleres Ecosistema omnicanal que multiplica el rendimiento
de mantenimiento multimarca. Mas que una red de talleres mecanicos, Feu Vert ha

desarrollado un ecosistema empresarial conecta-
do, que integra todas las areas clave del negocio:
gestion operativa y técnica, digitalizacién, relacion
con el cliente y optimizacion de compras.

98 | Ruta del Taller 2026 aT



Feu Vert LCHospitalet de U'Infant (Tarragona).
780 metros de superficie total con 5 boxes
completamente equipados y una pequefia
tienda. La franquicia esta gestionada

por Carlos y Saray Ortega, que en la foto
aparecen en familia junto a Jesus Lopez,
director regional en Catalufia de Feu Vert.

Cada franquiciado se beneficia de:

¢ Condiciones preferentes en la central de com-
prasy productos de marca propia, con la mejor
relacion calidad/precio, elaborados por los
fabricantes lideres del sector.

¢ Un modelo omnicanal maduro y rentable, don-
de el trafico de clientes ya no depende exclu-
sivamente del taller, pudiendo comprary reser-
var citas a través de la web o el call center.

e Carga de trabajo estable gracias a la especia-
lizacion de los servicios a flotas, empresas de
renting o alquiladoras.

* Soporte operativo, técnico, comercial y forma-
tivo continuo, siempre en constante mejora de
cara al aumento de la productividad y de los
flujos de trabajo.

Este modelo 3609, que une taller fisico, e-com-
merce y canal corporativo, permite alcanzar
niveles de eficienciay de alta rentabilidad impo-
sibles de lograr en solitario.

Elriesgo de quedarse fuera del cambio

La transformacion del sector es imparable: elec-
trificacion, vehiculo conectado, concentracion
de flotas y nuevos habitos de consumo. Los
talleres mecanicos que no se integran en redes
sélidas pierden capacidad de negociacion, visi-
bilidad y rentabilidad.

El aislamiento encarece las compras, limita el
acceso a clientes y reduce la competitividad. “En
este escenario, unirse a una red soélida, mas que
una opcidn, es una estrategia de supervivencia®,
afiade Javier Abarca.

ﬁ‘ indice

2026, el momento de dar el paso

Feu Vert continlia su expansion con un
plan de crecimiento que prioriza la ren-
tabilidad sosteniday la calidad de sus
franquiciados.

Feu Vert Fuenlabrada La Cantuefia (Madrid).
Estratégicamente ubicado en la estacion de
servicio Repsol de la A42, entre Fuenlabrada y
Parla, junto al Poligono Cabo Calleja, este taller
franquiciado se ha convertido en la opcion
preferente de conductores que requieren
mantenimientos urgentes sin desviarse de su ruta.

Asi las cosas, ofrece condiciones prefe-

rentes y zonas de exclusividad disponi-
bles, en un contexto de consolidacion

del modelo y aumento de la demanda de

servicios multimarca. Ademas, con una
ventajosas condiciones de acceso, que
reducen al minimo la inversion inicial,

S

dado que el plan de franquicia esta cuida-
dosamente disefado para que la rentabi-

lidad llegue desde el primer dia.

Sumarse ahora a este ecosistema signifi-
ca ganar ventaja competitiva real, incor-
porarse a un sistema probado y de éxito,

y asegurar un negocio para los retos de
movilidad. e

la

Feu Vert Alcala
Via Complutense
(Madrid), taller
franquiciado abierto
en mayo de 2025

en colaboracién con
Grupo Nuvola Motor.
En la imagen, Israel
Carballo, responsable
de Formacién
Franquicias, y Patricia
Golpe, técnico de
soporte informatico,
parte del equipo que
acompafa sobre

el terreno a los
franquiciados antes,
durante y después de
cada apertura para
garantizar que todo
funcione al 100%
desde el primer dia.

@ MAS INFORMACION
R franquicias.feuvert.es
= franquicias@feuvert.es
L 691127801

Para datos de contacto completos, ver ficha pag. 124

PUBLI-REDACCIONAL
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Motrio

i De izquierda a derecha: M2 Cruz Ortega,

b responsable Marketing y Comunicacion de Motrio
Espafia; Tomas Garcia-Fernandez, propietario y
gerente del taller Motrio Autochip, en Alcorcon
(Madrid); Blanca Martinez-Lépez, responsable de
la red Motrio en Espafia; Javier Valverde, manager
nacional IAM y desarrollo Motrio; y Francisco Oliva,
VPR R3y Taller Motrio de RRG.

Pre-mV
Mnu'nl:ugﬂﬂ’fd

k

- n un mercado cada vez mas exigen-
a S e U r I a E te, los talleres de reparacién mul-
timarca necesitan soluciones que
les permitan crecer, diferenciarse y
d d ofrecer un servicio excelente a sus clientes. En
e U n a r e este contexto, Motrio, la red de talleres respal-
. dada por el Grupo Renault, se consolida como
rn U I tl I-n a r c a c 0 n e | una opcion estratégica para los profesionales
que buscan formar parte de una comunidad
I d d solida, innovadoray en constante evolucion.
r e S p a 0 e U n Con mas de 400 talleres Motrio en Espafiay un
- ritmo de crecimiento de 100 nuevas incorpo-
g ra n fa b r I c a n te raciones al afio, la red se ha convertido en un

referente del sector gracias a una propuesta
de valor integral. Detras de este éxito hay un

Motrio, red de talleres respaldada por el equipo de mas de 50 profesionales dedicados al

Grupo Renault, se ha convertido en un soporte de los talleres, ofreciendo un acompa-
. fiamiento personalizado y constante.

referente gracias a una propuesta de valor

integral que incluye, formacién, asistencia Formacién y asistencia técnica

técnica directa, herramientas digita[es Uno de los pilares fundamentales de Motrio es

;. su programa de formacion y asistencia técnica,
avanzadas, acuerdos estratégicos o o o
disefiado para responder a las exigencias del

marketing, entre otros. parque automovilistico actual. La red colabora

14]4; ‘ Ruta del Taller 2026 ‘ aT
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MOTRIO

con empresas lideres del sector para ofrecer
formacion técnica de alto nivel, actualizaday
adaptada a las necesidades reales del taller
multimarca. Ademas, los talleres cuentan con
asistencia técnica directa, lo que les permite
resolver incidencias con rapidez y eficacia. Este
soporte se ve reforzado por el respaldo del
Grupo Renault, que aporta conocimiento, ex-
perienciay fiabilidad. Como valor afiadido, los
talleres Motrio pueden beneficiarse de anima-
ciones comerciales como viajes o equipacién
para el taller.

La red también facilita el acceso a herramien-
tas digitales avanzadas, como plataformas para
la gestidn integral del taller, documentacion
técnica, pedidos de piezas y programas de fide-
lizacién. Todo ello esta pensado para optimizar
la operativa diaria y mejorar la experiencia del
cliente final.

MOTRIO

Taller mecanico & carroceria

Autos Silleda, taller
- Motrio en Silleda
(Pontevedra).

Acuerdos estratégicos

En cuanto a los acuerdos estratégicos, Motrio co-
labora con compaiiias de renting, grupos de re-
cambios, empresas de vehiculos de sustituciony,
recientemente, ha incorporado la posibilidad de que
los talleres asociados participen en la venta de vehi-
culos, ampliando asi sus oportunidades de negocio.
Ademas, ofrece la opcion de financiar las operacio-
nes en el taller para sus clientes finales.

Por otro lado, en el ambito de producto, Motrio
dispone de una gama propia que cubre ya el 85%
de las necesidades del parque rodante nacional,
garantizando calidad, disponibilidad y competitivi-
dad. Esta oferta permite a los talleres trabajar con
confianzay eficiencia, sabiendo que cuentan con
soluciones adaptadas a su dia a dia.

Marketing y redes sociales

En el area de marketing, Motrio se encarga de la
comunicacion nacionaly local, proporcionando
campafas que los talleres pueden adaptar a su
entorno. La presencia en ferias, convencionesy
patrocinios, junto a la actividad en redes sociales
como Facebook e Instagram permite a los talleres
conectar con sus clientes y potenciar su visibilidad.

“Formar parte de Motrio no es s6lo una decisién co-
mercial, es una apuesta por el futuro. Es contar con
el respaldo de un gran fabricante, el Grupo Renault, y
con una red que entiende las necesidades del taller
independiente y trabaja cada dia para ofrecerle solu-
ciones reales” aseguran desde lared. e

@ MAS INFORMACION
R https:/www.talleres.motrio.es
=4 contactos@motrio.com
Para datos de contacto completos, ver ficha pag. 130

AT
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AD Talleres

Promotor: AD Parts  AD Parts ha puesto en marcha Mekanic Jobs, plataforma gratuita de
empleo especializada en mecanica, carroceria y pintura, pensada pory
para el sector. Conecta a talleres, concesionarios, empresas de recam-

Tipologia: Reparacion general

Numero de establecimientos: 2.523 bios y servicios con perfiles técnicos en busqueda activa de empleo.
Redes del grupo: AD Talleres (1.293 talleres) » EL Programa Millennium de AD Parts ha celebrado 25 afios al servicio de
AD Expert Service Car (222), Autotaller (552), los talleres, consolidado como una de las iniciativas mas completas y
Elite (237) y Premium (219) transformadoras. Con un equipo de mas de 60 expertos cualificados,

Millennium ofrece asistencia a mas de 6.000 talleres al afio mediante
soporte telefénico y sistema de tickets online, resolviendo dudas en
tiempo real sobre diagnosis, mecanica, carroceria o electronica.

Aperturas 2025: 62: AD Talleres (17 talleres),
AD Expert Service Car (25), Autotaller (4), Elite (5)
y Premium (11)

» El ecosistema AD Tech, con herramientas tecnoldgicas de Ultima

Directivos: Josep Bosch, presidente; Juan Carlos generacion para mejorar la eficiencia y la digitalizacion de los talleres,
Martin, director general; Joan Reixach, adjunto a asi como Adela, herramienta disefiada para asistir en las tareas diarias
presidencia de los talleres, son otras dos novedades de AD Parts para el taller.

O]

Av. Mas Vila, 139-147. P. |. Girona. 17457 Riudellots de la Selva (Girona).
Tel.: 972 397 000 E-mail: mail@adparts.com / Web: adparts.com

1. AD Parts llevé a Motortec a mds de 7.500 profesionales de la posventa. / 2. Josep Bosch conmemoré en Motortec los 25 afios
del Programa Millenium. / 3. Los talleres del grupo ya pueden acceder a neumdaticos Leao Tire, escobillas SWF y la marca de
pintura Lesonal. / 4. AD Expert Service Car ha incorporado 25 talleres y ya suma 222 centros.

AserAuto aser(QAuto

Promotor: Aser Aftermarket » AserAuto garantiza que cada taller de la red ofrezca un servicio de
calidad uniforme y 6ptimo. No importa su ubicacién, ya que los
estrictos requisitos de entrada permiten alcanzar a la red unos
Numero de establecimientos: 38 estandares elevados, lo que garantiza ofrecer una experiencia de
servicio excepcional que diferencia a la marca en el mercado.

Tipologia: Reparacion general

Aperturas 2025: 11

- AserAuto esta formada por talleres altamente cualificados y con una

Otras redes del grupo: Autodrive Services (62 talleres) amplia experiencia en el sector. Son referentes en sus plazas y con
Directivos: Alvaro Monrié, responsable de red de una reputacién inmejorable en lo que respecta a sus instalaciones,
talleres ’ equipamiento, seriedad, personal y profesionalidad.

» En AserAuto valoran la confianza que sus talleres depositan en la red,
impulsandola a seguir creciendo. Gracias a su compromiso con la
calidad y la mejora continua, no deja de sumar ventajas para sus

@ miembros, posicionandose como un referente solido y de prestigio.

C/ Agosto, 6. Oficina 8 22200 Madrid
Tel.: 913 088 103 / 916 293 655 / E-mail: central@aserautomotive.com / Web: aserauto.com

weos W 3 a «
PEEE%%ANBEUN. ] &= j & 1 LOS MEJDHESE

SERVICIOS
PARA TU

1. Taller Juande, miembro de AserAuto en Molina de Segura (Murcia). / 2. Promocién de verano de la red con regalo de una
botella térmica / 3. Sesién de formacion para los talleres de la red, con la colaboracién de Delphi. / 4. Péster promocional de
los servicios de la red que promueve Aser.
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Aurgi / Motortown

Promotor: Mutuamad Motor Network

Tipologia: Autocentro y lunas

Numero de establecimientos: 106: Aurgi (59 talleres)
y Motortown (47)

Directivos: Antonio Segura (dir. general), Simén
Valin (dir. Transformacion), Camilo Gonzalez (dir.
Comercial), Javier Gutiérrez (dir. Expansion), Félix
Ortiz (dir. Financiero), Alexander Milano (CTO), Diego
Renedo (dir. Marketing Digital y Experiencia Cliente),
Gema Cabeza (dir. RRHH), Alvaro Calvo (dir. Negocio

g s

» Mutuamad Motor Network avanza en su transformacion con nuevos
servicios y mas centros adaptados. 2025 esta siendo un afio clave para
Aurgi y Motortown que contintian impulsando su plan de transforma-
cion y ampliando su propuesta de valor para los clientes.

* Ha incorporado el servicio de lunas tanto en red fisica como mdvil,
ampliando la oferta al cliente. Ademas, esta previsto el lanzamiento del
taller movil de mecanica, reforzando la proximidad y flexibilidad.

* En 2025 ha renovado y transformado 35 centros: 22 Aurgi y 13 Motor-
town, consolidando la nueva imagen, incorporando maquinaria de
ultima generacién y mejorando la experiencia de compray servicio.

« La compaifia continlia mejorando la experiencia digital del cliente,

de Lunas)

@

tanto en tienda como en web, y trabaja en el desarrollo de una nueva
app que reforzara la integracion entre canales.

C/ Esteban Terradas 11, 22 pl., Torre A Pol. Ind. Ntra. Sra. de Butarque. 28914 Leganés (Madrid). Tel. tiendas: 91 999 71 42/39
Tel. Oficinas Centrales: 91 829 55 30 / Email: atencion.cliente@aurgi.com / Web: aurgi.com - motortown.es

1. Aurgi ha renovado la imagen de 22 centros durante el afio 2025. / 2. Interior del renovado centro Aurgi Alfafar (Valencia). /
3. Interior del renovado centro Aurgi Vallecas (Madrid). / 4. Nueva fachada de El Bercial MotorTown en Getafe (Madrid).

\UTO)DRIVE

SERVICES

AutoDrive Services

Promotor: Aser Aftermarket « Con una vision renovada, AutoDrive Services nace en 2024 tras la
integracion de dos redes preexistentes y una reestructuracion total

iniciada en 2023. Esta evolucidn ha impulsado una imagen modernay

Tipologia: Reparacion general

Numero de establecimientos: 62

Aperturas 2025: 29

Otras redes del grupo: AserAuto (38 talleres)

dinamica, orientada a captar nuevos clientes y brindar a los talleres
servicios diseflados para potenciar su competitividad.

« Lared personaliza, interactia y mantiene comunicacién constante

con sus talleres, que tienen respaldo integral, soporte en imagen

Directivos: Alvaro Monrié, responsable de red de corporativa, gestion eficiente, informacion y formacion técnica, etc.

talleres « Es unared multimarca orientada a la excelencia con especialistas
certificados que ejecutan diagndsticos, mantenimientos preventivos,
reparaciones avanzadas en mecanica, electricidad y electrdnica. Una
red actualizada y preparada con herramientas de ultima generacion
@ para resolver cada diagnostico, mantenimiento y reparacion.

C/ Agosto, 6. Oficina 8 22200 Madrid
Tel.: 913 088 103 / 916 293 655 / E-mail: central@aserautomotive.com / Web: autodriveservices.com

AutoDrivi

Services

1. Talleres Latorre, miembro de la red AutoDrive Services en Llano de Brujas (Murcia). 2. Regalo de una gorra por hacer el
mantenimiento, promocidn de verano de la red. / 3. Formacién a talleres de la red en la sede de EMMS, socio de Aser en
Barcelona. / 4. La red nacida en 2024 se basa en seis pilares estratégicos.

Ruta del Taller 2026 AT



Automocion

Recambios Automovil
Equipamiento de Taller
Formacion

La solucion mas completa.

ESPANA

Albacete Barcelona (3) Jerez
Alicante Bilbao Madrid (2)
Almeria Gerona (2) Malaga
Arinaga Granada Murcia (4)
PORTUGAL

Coimbra Lisboa Porto

DAVAS A

AUTOMOCION

Palma Mallorca Santander (2)
Pamplona Sevilla (2)
Salamanca Valencia (3)

San Sebastian

marketing@davasa.es
www.davasaautomocion.com
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BestDrive

BestDrive

Promotor: ContiTrade Espafia » BestDrive continla mejorando sus productos y servicios para que respondan
a las necesidades de sus talleres y les aporten valor afiadido y rentabilidad.
Asi, mantiene su impulso a la transformacion digital de sus asociados,
Numero de establecimientos: 260 imprescindible para el futuro, con herramientas para la gestién diaria del
punto de ventay de atencién al cliente.

Tipologia: Neumaticos y mecanica rapida

Directivo: Gonzalo Giménez, director . L .
general; Luis Miguel Caballero, jefe de » Lared de talleres del Grupo Continental ha lanzado iniciativas estratégicas

Ventas y Ana Gémez, directora de Marketing pa.ra atraer nuevgs cliente,s, potenciar la visibili.dad onlinle y ofrecer as?sora—
miento personalizado en areas clave del negocio. Ademas, se ha ampliado el
catalogo formativo, tanto en nimero de cursos como en tematicas.

- BestDrive organiza encuentros peridédicos con sus franquiciados, tanto en
el area de turismo como de camidn, para compartir experiencias, aprender
@ juntos y reforzar el vinculo entre profesionales.

Avenida de Castilla, 2. 28830 San Fernando de Henares (Madrid)
Tel.: 916 60 36 00 / E-mail: info@bestdrive.es / Web: bestdrive.es

1. Neumdticos Osfran, taller asociado en Illescas (Toledo). / 2. Gonzalo Giménez es el director general de la red. / 3. La
formacién es un pilar de la red para que los talleres se adapten a las nuevas demandas del mercado. / 4. BestDrive celebré
en febrero en Segovia su convencién anual con mds de 200 asistentes.

BlackTire © UackTire

Promotor: Neumaticos Soledad « BlackTire se ha consolidado en 2025 como una de las redes de talleres
L o con mas presencia y mayor crecimiento del mercado en Espafiay
Tipologi’a:' Neumaticos, servicios integrales Portugal, basando su éxito en la alianza estratégica con el prestigioso
de mecanica y seguros fabricante Nexen Tire, ofreciendo un producto de reconocimiento
mundial que garantiza la maxima calidad y rendimiento.

Numero de establecimientos: 700

» Para impulsar este liderazgo, ha puesto en marcha una ambiciosa
Aperturas 2025: 75 campafia de comunicacion a nivel nacional conformada por un
potente circuito de vallas publicitarias y autobuses rotulados en las
principales ciudades, ademas de la identificacién de mas de 50
talleres en los ultimos dos afios, llevando su imagen directamente al
Directivo: Oscar Chiquillo, responsable de red consumidor y generando un flujo de clientes constante hacia el taller.
» Esta nueva estrategia se suma a los beneficios que ya definen la red:
financiacion innovadora, acuerdos preferentes con distribuidores
como Lausan, Davasa o Recalvi, programas de fidelizacién exclusivos
como Nexen Points y acuerdos con grandes cuentas y aseguradoras.

Otras redes del grupo: Confortauto Hankook
Masters (654 talleres) y NeumaGo (100 talleres)

@

C/ Severo Ochoa, 30. Elche Parque Empresarial. 03203 Elche (Alicante)
Tel.: 965 495 676 / E-mail: info@blacktire.es / Web: blacktire.es

1. Promocidn en talleres de la red por la compra de neumdticos Nexen. / 2. Autobus rotulado como parte de su campafia
nacional de marketing. / 3. Taller de la red rotulado con la nueva imagen. / 4. Neumdticos Marjacar, en Burjassot (Valencia).
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Tamsia

Automotive Workshop Management Solution

:PIERDES TIEMPO
_BUSCANDO
INFORMACION TECNICA?

Con TAMSIA, tienes un asistente
técnico que responde al
instante por WhatsApp:

;Qué aceite lleva este coche?
¢cDonde esta el fusible o el sensor?
cQué par de apriete lleva esta culata?

¢ Es cadena o correa?

QEQEQEQREQ

cQué significa este DTC?

SOLO MANDAS UNA FOTO DE LA MATRICULA.
Y en segundos, tienes la respuesta.

Optimiza tu taller desde el primer dia.

iPRUEBALO GRATIS
ESCANEANDO ESTE QR! TAMSIA: Tu mano derecha

para resolver cualquier
duda técnica.

<SO LO NECESITAS WHATSAPP.>

Sin llamadas. Sin apps. Sin lios. www.tamsia.com
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. BOSCH
Bosch Car Service Sesylee
o

Promotor: Robert Bosch Espaia » Bosch Car Service esta preparando a sus talleres para las nuevas
. tendencias como los vehiculos eléctricos y la conectividad, invirtien-
Tipologia: Reparacion general do significativamente en la formacién continua de sus profesionales,

con programas de formacioén y seguimiento de calidad, segun los

Numero de establecimientos: 600 ;
manuales Bosch Car Service Excellence.

Aperturas 2025: 25

Bosch quiere que su red siga siendo una referencia en el mercado,
también en sistemas de propulsion alternativos, tanto para clientes
privados como para flotas.

Otras redes del grupo: Bosch Diesel Center/
Service (47 talleres)

La consistencia en la calidad estd garantizada a través de la estricta
Directivos: Luis Gonzalez Abendafio y Eva implementacion de los estandares de Bosch, con auditorias
Moreno, responsables de la red periddicas y capacitaciéon constante del personal. Ademas, utiliza
procesos estandarizados y tecnologia avanzada para garantizar que
cada intervencién, independientemente de la ubicacion, cumpla con
los mismos criterios de excelencia. Los comentarios de clientes
también son clave para mejorar continuamente sus servicios.

®

C/ Hermanos Garcia Noblejas, 19 28037 Madrid
Tel.: 911 759 053 / Email: atencion_boschcarservice@es.bosch.com / Web: boschcarservice.es

£Tu coche

revision?

necesita
scharse

Ll

1. Bosch Car Service cuenta con mds de 600 talleres en Esparia. / 2. MiBoschCarService: herramienta de peticidn de cita y
solicitud de presupuesto previo. / 3. Por cuarto afio consecutivo, la red ha sido elegida lider en su categoria en el certamen
Servicio de Atencidn al Cliente del Afio. / 4. La formacién es esencial para el mantenimiento y reparacién de hibridos y eléctricos.

CARTERCASH
Cartercash

Promotor: Grupo Mobivia « Con una estrategia clara y directa, Cartercash apuesta por lo esencial:
productos y servicios al mejor precio, sin adornos innecesarios. Su
enfoque hard discount no compromete la calidad ni la atencion al

Tipologia: Autocentro / tienda

Numero de establecimientos: 12 cliente, manteniendo siempre una operativa sencilla y eficiente.
Aperturas 2025: 3  Continlia su crecimiento en Espafia con nuevas aperturas estratégi-
cas, aplicando un modelo que se adapta a cada zona y garantiza
Directivos: Florian Capelle, director general; Edouard proximidad, eficiencia y un servicio agil. Siempre se ofrece el mejor
Boiraud, director de Explotacion; Juan Carlos Moyano, precio del mercado, con un objetivo claro: que sus clientes ahorren.

responsable de Marketing; Jean Claude Cerdan,

X » Tienda, taller y almacén, todo en uno, forman un modelo de negocio
director de Compras

sélido. Cartercash trabaja con stock propio en cada centro y con
personal polivalente, lo que permite atender al cliente sin esperas,
sin cita previay con precios totalmente transparentes.

@

C/ Primavera, 10 28850 Torrején de Ardoz (Madrid)
E-mail: contact.es@carter-cash.com / Web: carter-cash.es

1. Cartercash abrié en julio en Pamplona uno de sus autocentros mds grandes de Europa, con mds de 2.000 m2 / 2. Tienda de
Parla (Madrid), inaugurada en junio, la quinta de la Comunidad de Madrid. / 3. Su modelo de “descarga” ofrece “productos de
primeras marcas a precios inmejorables”. / 4. Interior de su autocentro de Alcorcdn, en Madrid.
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Centro de Frenos ATE m..,

+ Unica red de especialista en mantenimiento y reparacién del sistema
de freno con mas de 35 afios de experiencia. Cuenta con profesiona-

Numero de establecimientos: 136 les preparados con formacion continua y ultima tecnologia, que

ofrecen las mejores soluciones asegurando un servicio de calidad.

Tipologia: Especialista en frenos

Aperturas 2025: 10

 La nueva linea ATE New Original de discos y pastillas de freno
Directivo: Jesus Castillo, responsable de la red combina un rendimiento 6ptimo con la sostenibilidad, cumpliendo
con los requisitos y estandares de la electromovilidad y las regula-
ciones ambientales mas estrictas, como la futura regulacién Euro 7.

« El liquido de frenos SecuBrake también forma parte de la linea de
productos ATE New Original. Supera los requisitos de los liquidos de
frenos DOT 4 y es adecuado para vehiculos eléctricos. Ademas, se
fabrica utilizando materias primas renovables y no contiene ésteres
de acido borico, eliminando la necesidad de etiquetar sustancias
peligrosas y simplificando su uso y almacenamiento en el taller.

C/ Sepulveda, 11. 28108 Alcobendas (Madrid)
Tel.: 916 572 121 / E-mail: info@frenos-ate.es / Web: frenos-ate.es

RN

1. Centros de frenos ATE es la Unica red especialista en frenos. / 2. Nueva linea ATE New Original de discos y pastillas de
freno. / 3. Nuevo liquido de frenos SecuBrake. / 4. Packaging para los productos ATE.

Red de Talleres CGA Sc‘,,o__

Promotor: Concentracion y Gestion Asoc. (CGA)  * Celebr6 en Zaragoza en mayo su Convencion 2025, con el lema “Un

N . o cambio hoy, el impulso del futuro”, congregando a mas de 500
Tipologia: Reparacion general personas. Alli Solange Ochoa repasé los principales hitos de lared y el

Redes del grupo: 1170: CGA Car Service (950) compromiso de CGA con sus talleres, basado en tres pilares: sosteni-
MultiTaller (170) y éacé;rauto Service (50) ’ bilidad, alianzas estratégicas y creacién de un departamento de

peritaciones judiciales.
Aperturas 2025: 44: CGA Car Service (20), * Entre las acciones realizadas para sus talleres, destacan los 135
Multitaller Service (20), Sacorauto Service (4) cursos de formacién en 2024, lo que supuso un incremento de mas

Directivos: Aleiandro Vicario. di L: José del 20% en el nimero de cursos impartidos; la puesta en marcha de la
Irectivos: Alejandro Vicario, dir. general; Jose “tecnopedia” y una nueva herramienta audiovisual para cuestiones

M. Ibafiez, dir. adjunto; So_lange Ochoa’ dir. red_ técnicas, asi como las dirigidas a aumentar el reconocimiento de

de. talleres; Eva_ I._aguna, dir. Marketing; J. Ignacio marca de las redes a través del marketing y posicionamiento.

Crlac_j,o (Contabilidad); L. Lozano y Karer} Angulo, * El patrocinio de la iniciativa Ponle Freno en pro de la seguridad vial o
gestion redes; J. Abades, F. Ch_eca’ G. Saez, participar en “Kildbmetros sin huella”, para compensar el impacto

R. Checay B. Cotegype, coordinadores de redes medioambiental del automovilismo, son algunas de las acciones de
@ marketing con las que promueve la red ante usuarios y profesionales.

C/ Amaltea, 9 Portal B planta 42. 28045 Madrid
Tel.: 915 061 616 / Email: talleres@grupocga.com / Web: tallerescga.com

REDDET N.\.EREJ-

1. Equipo de CGA al término de la Convencién 2025 de sus redes de talleres en Zaragoza. / 2y 3. El stand de CGA en Motortec
fue punto de encuentro entre sus talleres y distribuidores. / 4. CGA sigue fiel a su colaboracién la iniciativa Ponle Freno.
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candidatos_vulco@goodyear.com
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Confortauto Hankook Masters

Promotor: Neumaticos Soledad « “Liderar la mecanicay reposicién de neumaticos hoy y en la era de la
. i . o nueva movilidad sostenible y segura”, bajo una estrategia “multimarca,
T'p°l°g'a,: Neumat'cos’ servicios integrales multiproducto y multiservicio” que ha convertido a Confortauto en “un
de mecanica y seguros actor principal del sector”. Estos son las lineas maestras definidas por

Nimero de establecimientos: 654 Confortauto en la ultima edicion de su Mesa Nacional.

« Sigue mejorando su reputacion digital y, en el primer semestre de 2025,
Aperturas 2025: 13 ha incrementado el 19% la visibilidad digital en sus fichas de Google y el
17% en interacciones digitales (mas de un millon de acciones), con lo
que supera ampliamente los resultados de 2024 del mismo periodo.

Otras redes: BlackTire (700 talleres) y Neumagod

(100 talleres)
* La red ha sido galardonada por segundo afio consecutivo con el premio

Directivos: Joaquin Pérez, dir. general y Pablo “Mejor servicio del afio” en la categoria de reparacion y mantenimiento
Ovalle, responsable de Desarrollo de la red del automovil, otorgado por “Comercio del Afio”.

@

C/ Severo Ochoa, 30. Elche Parque Empresarial. 03203 Elche (Alicante)
Tel.: 965 495 676 / E-mail: info@confortauto.com / Web: confortauto.com

4CHEQUE RECALO
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1. Confortauto ha sido galardonado con el “Premio al Mejor Servicio del afio 2025” por segundo afio consecutivo. / 2. La red es
patrocinadora oficial de la Copa Racer 2025. / 3. Nico, el icénico personaje de la red Confortauto, ha modernizado este afio su
imagen. / 4. Promocién de neumdticos Hankook con cheques regalo.

Delphi Diesel Centre (DDC) Delphi

Promotor: Delphi * Delphi present6 en Motortec su oferta para el aftermarket con
acciones muy dinamicas y practicas en forma de sesiones técnicas
especializada de 30 minutos de duracién. Ademas, en esa misma

Tipologia: Especialista en inyeccion

Numero de establecimientos: 121 edicién de la feria, su sistema de inyeccién directa logroé el premio
Directivo: David Islesias. di scnico de Delohi Galeria de la Innovacion en la categoria de Soluciones y tecnologias
Jrectivo: Davi g~e5|as, rector tecnico de Delphi de movilidad sostenible y economia circular, y el Premio Especial a la
Aftermarket Espafia y Portugal L ., . . .
mejor innovacion para VI para el sistema de inyeccién indirecta de
hidrogeno.

Asimismo, dio a conocer en Motortec su nueva generacién de
diagnosis DS, que permite desbloquear la pasarela de seguridad de
los principales fabricantes. Su interfaz de comunicacién es compati-
ble con pass-thru y software tanto para turismo como vehiculo
pesado. Esta disponible en dos tablets de diagnosis, DS380 y DS580.
Esta ultima es la mas potente del mercado.

Av. de Castilla, 1. 28830 San Fernando de Henares (Madrid)
Tel.: 91 022 85 92 / E-mail: support.es@phinia.com / Web: delphiautoparts.com/gbr/en/delphi-diesel-centres

i
!

Sz
T -

1. David Zapata posa con los galardones recibidos en la Galeria de la Innovacion de Motortec. / 2 y 3. Nueva generacion de
diagnosis DS presentada en Motortec. / 4. Delphi ha llevado a cabo 17 cursos de formacidn para talleres en 2025.
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DIM EV Repair DLV

Promotor: DIM Formacidon Mecanica * Primera red de talleres en Espafia especializada en la reparacién de
vehiculos eléctricos e hibridos. Presentada oficialmente en Motortec
Tipologia: Especialista en reparacion 2025, la red ha iniciado su expansion por todo el pais, consolidando un
de eléctricos e hibridos modelo que combina formacién certificada, asistencia técnica
especializada y acceso a soluciones reales para el trabajo diario.

Numero de establecimientos: 20

La formacion es uno de los pilares de la red, que ofrece cursos
Aperturas 2025: 20 técnicos especializados en VEs e hibridos en niveles 2S y 3S, platafor-
ma online y sesiones presenciales que se actualizan permanentemen-
te. Ademas, los talleres disponen de asistencia técnica personalizada
(soporte remoto para diagnosis y resolucion de averias, linea directa

Directivos: David Alonso, José Manuel Lopez,
Jaime Jorge y Quim Corbera, responsables

de la red con técnicos, casos reales, protocolos HV y acceso a documentacién).
* Placa de taller certificado, presencia destacada en web oficialy
buscadores de talleres, asesoramiento, soporte, asi como servicio de
reparacién y recuperacion de baterias o descuentos en recambios y
: herramientas son otros beneficios de pertenecer a DIM EV Repair.

Lugar de Carballal, 4, Teo 15886 (A Corufia)
Tel.: 683 336 267 / E-mail: info@dimevrepair.com / Web: dimevrepair.com

ivos de la farmacién
ADOR | e o

e ApAD

i B
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EV REPAIR

1. Placa de taller abanderado DIM EV Repair. / 2. La red cuenta con una tienda online con todo tipo de recambios. / 3. DIM EV
Repair se presentd oficialmente en Motortec. / 4. La plataforma de formacién online se combina con sesiones presenciales.

GrupAuto Care

Promotor: GrupAuto

GrupAuto

» GrupAuto Care es una red centrada en ofrecer servicios que el

Tipologia: Reparacién general taller necesita y que le aportan valor: imagen, calidad, formacion y
soluciones tecnoldgicas. Servicios que, bien aprovechados por los
Numero de establecimientos: 64 integrantes de la red, permiten que el consumidor perciba al taller

como un taller capacitado y de confianza.
Aperturas 2025: 3 P Y

» Pone el foco en el ambito empresarial, con asesoramiento y
Directivos: Pablo Diaz, responsable de la red formacion al taller en aspectos como el aprovechamiento de las
tecnologias para agilizar la gestion de tiempos y tener acceso a
informacién valiosa que le permita crecer de forma rentable.

* Su programa de vinculacién Care+ monitoriza la implicacion del
taller en mejorar permanentemente su negocio con el objetivo de
mantener los altos estandares de calidad de GrupAuto y asegurar

@ asf la satisfaccion total de los consumidores.

P.I. Alqueria de Moret. C/ Séquia de Benager 9. 46210 Picafa (Valencia)
Tel.: 963 570 411 / E-mail: marketing@grupauto.es / Web: care.grupauto.es

1. Conauto, taller de la red en El Puerto de Santa Maria (Cddiz). / 2. VTR Automocidn, taller GrupAuto Care en Dos
Hermanas (Sevilla). / 3. Escudero Motor, en Jerez de la Frontera (Cddiz). 4. Olmos Automocién, en Los Alcdzares (Murcia).
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Grupo Driver

Promotor: Grupo Driver » Grupo Driver es una red independiente y multimarca respaldada por
) ; J L C Pirelli, que se distingue por su apuesta por la innovacién, el alto valor
Tipologia: Neumaticos y mecanica rapida afiadido y la excelencia en el servicio. Su compromiso con la calidad se

Ndmero de establecimientos: 320 refleja en la oferta de productos premium y atencién personalizada.

Continua apostando por la digitalizacién, incorporando herramientas
Aperturas 2025: 30 précticas tanto para talleres como para clientes finales, que también
aportan valor en la gestidn interna de la compaiiia y del taller.

Directivos: José Ramon Arno, director general;

Sergio Moreno, director de marketing; Borja En el marco del Compromiso Driver, la red ha lanzado en 2025 la

Gaspar, director de operaciones sexta edicion del Calendario de la Espafia Vacia y el Portugal Vacio,
asi como su nuevo Bosque Driver, con el que se ha reforestado una
zona de 5.000m? de superficie degradada.

Grupo Driver reafirma su vinculacion con el Motorsport, patrocinando
competiciones internacionales como la Fanatec GT World Challenge,
@ o nacionales, con la Copa Top Ten Pirelli Driver.

Plaza Europa, 21-23 (Ed. Werfen) Planta 7. 08908 Hospitalet de Llobregat (Barcelona)
Tel.: 933 63 60 40 / E-mail: info@grupo-driver.com / Webs: drivercenter.es / autia.es

1. Ha alcanzado récord de talleres, creciendo también los identificados con su imagen premium. / 2. Celebré en Tarragona en
febrero su Convencién Anual mds multitudinaria. / 3. Apuesta por el Motorsport con el patrocinio de competiciones nacionales
e internacionales. / 4. El Compromiso Driver busca lograr un impacto positivo y real tanto cultural, social y en sostenibilidad.

Es momento de trabajar unidos y
sentir la fuerza del grupo para salir
adelante con seguridad.

En nuestra red CAI'¢_~ tienes todo
el apoyo de una empresa como
GrupAuto con mas de 30 anos de
experiencia para seguir ofreciendo a

tus clientes todo el cuidado que
necesitan.

Unete a Ia red

La mejor red para los mejores talleres

Informate en care.grupauto.es
0 contacta con nuestro departamento de marketing
marketing@grupauto.es 963570411

cGrupAuto [&:14
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EUROREPAR

CAR SERVICE

Eurorepar Car Service

Promotor: Stellantis * Su objetivo es alcanzar los 800 centros activos en 2025, gracias a
la experiencia de un gran Grupo Multinacional.

Tipologia: Reparacion general
polog P g « Oferta global Multimarca con la consolidacion y optimizacion de

Prevision de talleres al terminar 2025: 800 su catalogo 3602 gama Eurorepar, proveedores asociados, pieza

Aperturas 2025: 80 original y pieza remanufacturada, a través de sus placas Distrigo.
. N . . * Los talleres se benefician de asistencia técnica multimarca,

Directivo: Fermin Alegre, responsable nacional formacién multimarca presencial y online, programas de

de la red incentivos, completo plan de marketing, uso de soportes

mass-media y acuerdos con grandes empresas, rentings, etc.

» Apuesta firme por la digitalizacion con Service Box Multibrand y
el resto de herramientas de trabajo, asi como continuo desarrollo
de servicios como la cita y el presupuesto online.

@

C/ Eduardo Barreiros, 110. 28041 Madrid
Tel.: 902 103 299 / E-mail: info-espana@eurorepar.com / Web: eurorepar.es

1. Fegrema, taller autorizado de Vehiculo Eléctrico en Madrid. / 2. Hermanos Martin, taller Eurorepar Car Service en Andorra
(Teruel). / 3. Talleres Varsan, taller Eurorepar Car Service en Navalcarnero (Madrid). / 4. Oferta de mantenimiento de
vehiculos eléctricos e hibridos en ciertos talleres de red identificados a tal efecto.

P N
EuroTaller EuroTaller
I
Promotor: Groupauto Union Ibérica * En el ultimo afio, EuroTaller sigue avanzando en renovar la imagen de
N N o sus centros, uno de los pilares de la red, con disefios de fachadas con
Tipologia: Reparacion general una mayor variedad, empujados en parte por la adhesion a EuroTaller

Nimero de establecimientos: 830 de mas servicios oficiales, con fachadas muy grandes.

* En un afio, un total de 110 talleres han optado por el servicio de
Aperturas 2025: 30 consultoria para ganar rentabilidad. Un equipo de cinco expertos han
realizado 330 visitas, con 440 dias presenciales en los talleres y casi
2.000 seguimientos online. Los talleres adscritos han mejorado: de
Directivos: Alvaro Ledn, director de la red; 2,3 a 2,6 érdenes de reparacion; del 64 al 86% horas facturadas y
Radek Kolasa, responsable de Expansién mejorado la venta cruzada de recambios y asesoramiento a clientes.
» El renting, en virtud de los acuertos que la red tiene con multiples
empresas del sector, ya genera un volumen de negocio anual de 35
millones de euros de facturacion para los EuroTalleres.

Otras redes del grupo: InterTaller (330 talleres)

@

C/ Amaltea 9, segunda planta. 28045 Madrid
Tel.: 915 417 754 / E-mail: eurotaller@eurotaller.com / Web: eurotaller.com

Confiar an EuroTaffer tiene
preinic con Mistrotallsrcom

1. Gala de entrega de los Europremium, en una convocatoria especial al unir las ediciones de 2024 y 2025. / 2. Campafa
promocional para clientes con beneficios en El Corte Inglés, Decathlon y Carrefour. / 3. La red ha recibido el Premio Oro del FIP
Festival en la categoria de Mejor Convencién de Empresa. / 4. EuroTaller y SKF sortean, un afio mds, un coche de sustitucion.
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Feu Vert FeuVert

Promotor: Feu Vert Ibérica » Feu Vert llega al cierre de 2025 con el vigor de una marca que continta
creciendo y consolidando su transformacién. Los datos acumulados hasta
octubre confirman un modelo operativo sélido y rentable, un liderazgo
reconocible y un equipo que sigue marcando la diferencia en cada tallery en
cada tienda. La empresa se afianza en su especializacién de servicios para
flotas y empresas, y continla multiplicando clientes y contactos comerciales,
Aperturas 2025: 10 a través de su web y del call center, reforzando asi su modelo omnicanal.

(5 de gestidén propiay 5 franquicias) * Las aperturas de 2025 —entre ellas, Arteixo, Xativa, Sant Boi Empresas,

. . R Illescas y Villalba—, junto con las nuevas previstas para 2026, impulsan
Directivos: Jorge L.NDe Faria, COU“”}’ su estrategia de expansion inteligente y excelencia sostenible. EL Plan
Manager para Espafia y Portugal; Javier  pranquicias 2026 continuara siendo una de sus grandes apuestas, generando
Abarca, responsable de franquicias oportunidades reales de crecimiento para los profesionales del sector.

@

Tipologia: Autocentros

Numero de establecimientos: 105
(96 de gestidon propiay 9 franquicias)

C/ Condesa de Venadito, 1. 28027 (Madrid)
Tel.: 691127 801 / E-mail: franquicias@feuvert.es / Web: franquicias.feuvert.es

1. Sant Boi Empresas es su primer centro orientado al mantenimiento de flotas. / 2. La reapertura del centro de Alfafar
(Valencia), entre los hitos mds significativos de 2025. / 3. Primera edicién de Escuela de Taller, programa formativo exclusivo
para nuevos mecdnicos de Feu Vert. / 4. Premios RSC 2025 a las buenas prdcticas en educacién vial y a la inclusién laboral.

Fixcar "FT@ p'

Promotor: Fixcar » Una parte clave de la estrategia de Fixcar es su alianza exclusiva
X N o con Sailun Tires, un fabricante global de neumaticos que ocupa
Tipologia: Reparacion general el top 10 mundial. Esto convierte a Fixcar en el distribuidor tnico

en Espafa y Portugal de una marca reconocida por su calidad,
tecnologia avanzada y competitividad. Este acuerdo refuerza la
Aperturas 2025: 35 imagen y fiabilidad de los talleres ante los consumidores.

Se compromete a cerrar acuerdos preferentes con proveedores de
primer nivel en recambios garantizando acceso rapido y eficaz a

un extenso catalogo de piezas. Ademas, entiende que el éxito del
taller no so6lo depende de los productos, por lo que ofrece servicios
integrales para optimizar la gestion y profesionalizacion.

Numero de establecimientos: 180

Directivos: Oscar Chiquillo, responsable de la
red; Alberto Sanz, responsable de Expansion

Fixcar proporciona formacién continua con programas de alto nivel,
herramientas de gestién informaticas y soluciones de tasacion para
agilizar procesos. También ofrece asesoramiento experto en areas
@ como legalidad y garantias, dando seguridad y respaldo a los talleres.

Direccion: Av. de la Victoria, 25, 12 planta, oficina 8. Madrid 28023
Tel.: 965 497 656 / E-mail: info@fixcar.com.es / Web: fixcar.com.es

1y 2. Recepcidn y exterior del taller Fixcar de Lugo. / 3. Promocidn de verano por la compra de neumdticos Sailun Tires,
fabricante con el que tiene una alianza exclusiva. / 4. Buscador de neumdticos dentro de la web de Fixcar.
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Promotor: Nex Tyres + Actualmente, la red cuenta con mas de 565 miembros en Espafia

N . o T T y supera los 600 contando Portugal.
Tipologia: Neumaticos y mecanica rapida * Mas de un centenar de personas asistieron en octubre a la
Numero de establecimientos: 565 convencion anual en Almeria, visitando el Centro de Experiencias
Michelin Almeria (CEMA), uno de los centros de ensayo mas
importantes del mundo, con una intensa actividad de desarrollo e
investigacion de nuevas lineas de productos

Aperturas 2025: 25

Directivo: Txomin Castillo, responsable de la red
* Nex, el distribuidor de neumaticos que abandera la ensefia, ofrece
el apoyo necesario para crecer, con condiciones de compra
especiales en un amplio portfolio de marcas multisegmento, apoyo
de marketing, packs de bienvenida, identificacién interior y exterior,
formaciones online, catalogos de puntos, viajes de incentivos, etc.

Avenida de Bruselas, 7. 28034 Madrid
Tel.: 91 826 20 90 / E-mail: ksc@nex.es / Web: talleresksc.es

FACIL ¥ RAPIDO

1. Juanma Poyatos, director de Marketing, explicé las novedades de la red en la Convencidn anual celebrada en octubre
en Almeria. / 2y 3. Los talleres de Nex visitaron el CEMA de Michelin durante su Convencidn. / 4. Desde su pdgina web, los
clientes de KSC pueden reservar cita y pedir presupuesto.

Programa Kyoto by Yuasa

Promotor: GS Yuasa Battery lberia » GS Yuasa es el principal fabricante japonés a nivel mundial de baterias
para automocion, motocicleta y deportes del motor. Con mas de 100
afios de desarrollo, cada una de sus baterias ofrece el mismo alto

Tipologia: Fabricante de baterias

Directivos: Juan Ignacio Egea, director rendimiento, calidad y fiabilidad que el equipo original desde fabrica.
general; Laura Tourifio, directora comercial y * Su proyecto “Programa Kyoto by Yuasa”, presente tanto en Espafiay
de Marketing Portugal, de la mano de partners del recambio, da apoyo a los talleres

miembros del programa y tiene como objetivo impulsar su crecimiento
y colaborar en su productividad mediante programas de formacion en
los cuales priman las explicaciones claras y cercanas.

 El Departamento de Asistencia Técnica de GS Yuasa cuenta con
informacion y ayuda especialmente disefiada para todos los
participantes de este programa.

C/ Columba, 8. 28052 Madrid
Tel.: 91 748 98 19 / E-mail: asistenciatecnica@gs-yuasa.es / Web: tallerkyoto.es

1. Yuasa, promotor del programa, cuenta con una amplia gama de baterias para todo tipo de vehiculos. / 2y 3. El programa tiene
como objetivo impulsar el crecimiento de sus talleres y garantizar la satisfaccién del cliente. / 4. Cuenta con un Departamento de
Asistencia Técnica para ayudar a los mecdnicos en su dia a dia.
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Magneti Marelli Checkstar i)

Promotor: Magneti Marelli Espafia * En 2025, Magneti Marelli Parts & Services ha presentado una amplia
gama de equipamiento de taller y soluciones de diagnosis avanzada de
altas capacidades para garantizar una experiencia excelente en los
Niéimero de establecimientos: 160 talleres como son: Visual Plus, Data Plus y Data Box.
* En el marco de las nuevas tecnologias y del “Proyecto 5.0: The Digital
Aperturas 2025: 40 Wave”, desde la compafiia se impulsan proyectos de digitalizacién en
Directivos: Alberto Ruiz, responsable todos sus ambitos de actuaci(’).n,.desde las relacione.s con los cl.ientes,
de la red pasando por la cadena de suministro, como estrategias de precios
para definir una estrategia de producto-precio mas competitiva.

Tipologia: Reparacion general

» Magneti Marelli Checkstar renueva su colaboracion con el piloto
italiano Nicold Bulega para la temporada 2025 de Superbike, tras un
2024 en el que quedo segundo con el equipo Aruba.it Racing Ducati.
Ademas, en este 2025 también apoya el deporte femenino de la mano
de Tamara Molinaro, piloto italiana de rally que lleva el logotipo y los

@ colores de la marca en su casco durante toda la competicion.

Pol. Ind. G2-Collsabadell. Ronda de Collsabadell, 1-3. 08450 Llinars del Vallés (Barcelona)
Tel.: 938 413 530 / E-mail: marketing.es@marelli.com / Web: magnetimarelli-parts-and-services.es

1. Magneti Marelli Parts & Services ofrece una amplia oferta de instrumentos y soluciones para la diagnosis avanzada e integrada.
/ 2. Continua con su plan de digitalizacién Project 5.0. / 3. Apuesta por el talento en la alta competicién apoyando a Nicolo Bulega y
Tamara Molinaro. / 4. Ofrece una completa gama de recambios, destacando en iluminacién y en componentes electrdnicos.

Midas

Promotor: Midas Silenciador * Alcanzar los 200 centros no es so6lo un numero. Es la prueba del
compromiso, confianza y solidez de Midas, donde no sélo se desarro-
llan negocios, sino que se construyen trayectorias profesionales y se
Numero de establecimientos: 210 generan oportunidades reales para quienes forman parte de lared.

Tipologia: Reparacion general

Aperturas 2025: 18 * En un sector en constante evolucion como el de la automocion, la
captacion de talento es clave para garantizar la excelencia en el
servicio y lainnovacién en los procesos. Conscientes de ello, Midas
refuerza su apuesta por la captacion y gestién del talento con su nuevo
portal de empleo, que recibié 2.000 visitas en los primeros dos meses.

Directivos: Vicente Pascual, director general;
Enrique Santos, director de Expansién; Raul
Mendiola, director financiero

* Ao histdrico: récords de cifras, perimetro de red, trafico y entradas.
Midas crece por encima del sector, con prevision de mas de 90 millones
de euros de facturacion y un EBITDA medio del 12% a cierre de 2025.

@

C/ José Echegaray, 10, edificio 4, planta 2. 28100 Alcobendas (Madrid)
Tel.: 918 066 000 / E-mail: franquicias@midas.es / Web: midas.es - franquiciamidas.es

TALKS

a IDAS y avanza profesionaltq’en.tal | -+ e ) MOBILITY EXPERTS

1. Vicente Pascual es desde octubre de 2024 el nuevo director general de Midas. / 2. empleomidas.es, una web que centraliza
todas las oportunidades laborales dentro de la compafiia. / 3. Celebracién de la apertura del centro 200 de Midas en Villaverde
(Madrid). / 4. Presentacion de Vicente Pascual en EMS, el evento clave para impulsar la movilidad sostenible.
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Service
Tu taller de futuro

RED INTERNACIONAL
DE TALLERES MULTIMARCA

Impulsamos la productividad y
rentabilidad de tu taller.

RED IBERICA
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integral disefiado especificamente para talleres

EN EXPANSION #”P
‘AI -
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SERVICIOS
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uestros técnicos en las ultimas

MUY FACIL E INTUITIVO, SIN CONOCIMIENTOS
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Formacion Técnica

Asistencia Técnica

DOCUMENTOS PERSONALIZABLES SEGUN TU ] )
IMAGEN DE TALLER. Informacién Técnica
Programa Facturacion
TODA LA GESTION E INFORMES DEL TALLER EN Acuerdos Comerciales
CUALQUIER DISPOSITIVO. R
Marketing
FACIL FIDELIZACION DE CLIENTES A TRAVES DE
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CONSULTAS A LA DGT DE BASTIDOR Y DATOS
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PROGRAMA DE GESTION

DESARROLLADO
PARA EL TALLER.
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Talleres Motrio b

Promotor: Renault * Motrio es la red de talleres multimarca respaldada por el Grupo
Renault, con mas de 400 centros en Espafa y un crecimiento anual
de 100 nuevas incorporaciones. Su propuesta integral combina
Numero de establecimientos: 400 soporte técnico, formacion especializada y herramientas digitales
para optimizar la gestién del taller.

Tipologia: Reparacion general

Aperturas 2025: 100

« Los talleres Motrio reciben acompafiamiento personalizado, acceso

Directivos: Blanca Martinez-Lopez, responsable de a documentacién técnica, asistencia directa y beneficios exclusivos

la red como animaciones comerciales vinculadas a la compra de piezas.
Todo ello con el respaldo de un gran fabricante.

* Ademas, la red ofrece acuerdos estratégicos con empresas de
renting, recambios y vehiculos de sustitucion, asi como una gama de
producto propia que cubre el 85% del parque nacional.

Avda. Europa 1, Edificio A, Alcobendas 28108 (Madrid)
E-mail: contactos@motrio.com / Web: talleres.motrio.es

mormio B 1

i@ m

»
UL ‘:

1. Autotalleres Nofio Motor, en Huetor Vega (Granada). / 2. Saja Motor, miembro de la red Motrio en Torrelavega (Cantabria). /
3. Taller Motrio Auto Esport Castaddn, en Pereiro de Aguiar (Ourense). 4. Talleres Chapi, miembro de la red en Céa (Ourense).

s NEUMAGG
Neumago

Promotor: Grupo Soledad » Neumagd es una nueva red nacida en 2025, especializada en
neumaticos, que se dedica a ofrecer soluciones integrales y de

Tipologia: Neumaticos, servicios integrales de calidad. Su mision es ser la red mas confiable y cercana para los

mecanica conductores, ofreciendo soluciones innovadoras y sostenibles en el

mundo de los neumaticos, respaldadas por valores como la calidad,
excelencia, atencion al cliente y sostenibilidad ambiental.
La relacidn estratégica de Neumagd con Hankook a través de

. . Laufenn es clave para ofrecer productos de alta tecnologia y
Otras redes del grupo: BlackTire (700 talleres) y rendimiento. Ademas, la red cuenta con una amplia gama de

Confortauto Hankook Masters (654 talleres) servicios: instalacién profesional de neumaticos, mantenimiento
preventivo, reciclaje y venta de neumaticos nuevos y seminuevos.

Numero de establecimientos: 100

Aperturas 2025: 100

Directivos: Oscar Chiquillo, responsable de la
red

Neumagd usa equipos especializados y software de gestion, impulsa
programas de reciclaje de neumaticos usados y promueve el uso

de productos ambientalmente responsables, reforzando su imagen
como una red pionera'y comprometida con el medio ambiente.

®

C/ Severo Ochoa, 30. Elche Parque Empresarial. 03203 Elche (Alicante)
Tel.: 911 910 910 / E-mail: neumago@neumago.com / Web: neumago.com

1. Primer taller Neumagd, ubicado en Sant Vicent del Raspeig (Alicante). / 2. La red es una iniciativa innovadora de Grupo
Soledad, basada en alta tecnologia y prdcticas sostenibles. 3. La nueva ensefia se presenta como una red de talleres del
futuro. / 4. Promocién por la compra de neumdticos Laufenn, marca de Hankook clave en la imagen de la nueva red.
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NexusAuto (exusauro| @)

Promotor: Grupo Serca Automocion * NexusAuto es unared premium de alcance internacional, impulsada
por Nexus Automotive International, grupo con presencia en mas de
20 paises y unared de mas de 2.000 talleres. En la peninsula ibérica,

Tipologia: Reparacion general

Numero de establecimientos: 300 Grupo Serca lidera su desarrollo como socio fundador de Nexus.
Aperturas 2025: 50 °La red. se .ayrticula sob.re tres pilar.es: comunica.c.ic')n, tecnologiay

organizacion, con el fin de garantizar la rentabilidad y el crecimiento
Otras redes del grupo: Profesional Plus (1128 talleres) sostenible del taller. Ofrece asistencia técnica avanzada a través de
y SPG Talleres (321) Next Assist, formacién en innovacion tecnolégica, base de datos

técnica Next Data, plataforma de gestién Next Go, acuerdos de

Directivos: Carine Bonnet, responsable de laredy ; @ ’ ; .
financiacion, programas para Flotas, vehiculos de cortesia y Sermi.

Carlos Palancar, coordinador Espafia y Portugal
* NexusAuto mantiene su compromiso de dotar a los talleres asocia-
dos de herramientas de ultima generacion que les permitan alcanzar
la excelencia en su operativa diaria y potenciar su rentabilidad.

@

Avinguda Paisos Catalans, 34, 7°. 08950 Esplugues de Llobregat (Barcelona)
Tel.: 934 757 100 / E-mail: talleres@serca.es / Web: spgtalleres.com

_

Acuerdo comercial con la empresa;

Marlex® n\.tfr%kmenta

Great People

1. Exterior de un taller NexusAuto. / 2. Formacién técnica a talleres NexusAuto. / 3. Promocidn de verano con sorteo de
una cdmara GoPro. / 4. La red tiene acuerdos con Frakmenta para financiacién de operaciones y Marlex, en recursos
humanos.

Point S Espana

Promotor: Point S Internacional « Con presencia en 52 paises, 6.700 talleres a nivel mundial y mas de 50
afos de historia, supera ya los 50 talleres en Espafia, un crecimiento
que confirma la confianza del sector en la red y su enfoque centrado
Namero de establecimientos: 53 en el desarrollo sostenible y rentable del negocio del taller.

Tipologia: Neumaticos y mecanica

» Ha reforzado su alianza con marcas premium como Continental,

Pirelli, Goodyear, Yokoyama, TotalEnergies y marcas de valor como
Directivos: Luis Miguel Mufioz, director general Toyo, Nokian y Champion. Ha ampliado la gama de productos de marca
propia Point S a neumaticos, baterias y escobillas que destacan por su
fiabilidad, rendimiento y excelente relacién calidad-precio.

Aperturas 2025: 15

* Participo6 por primera vez en Motortec, presentando su propuesta de
valor, su modelo de red independiente y sus soluciones integrales.

* Prepara el lanzamiento de un Marketplace y aplicacion propia que
supondra un impulso a la eficiencia de las operaciones de los Point S.

Francisco Alonso, 2. Oficina 29. 28660 Boadilla del Monte (Madrid)
Tel.: +34 624 17 66 37 / E-mail: info@point-s.es / Web: point-s.es

1. Motauto de San Vicente del Raspeig (Alicante) es uno de los talleres insignia de la red. / 2. Equipo de Point S Espafia en
el stand de la red en Motortec 2025. / 3. Miembros de la red Point S que asistieron al evento “24 horas de camién” de Le
Mans (Francia). / 4. Expositor de productos Point S en el Taller Jesauto (Zaragoza).

132 | Ruta del Taller 2026 aT



OpIStO.pIO

Crea una cuenta opisto
Pago a final de Entrega Seleccioén de los
mes (SEPA) en 48/72h mejores vendedores

T opIsto.pro

iHasta un 70 % mas barato que un producto nuevo!



134

ensenas destacadas ‘ﬁ' indice

Profesional Plus p__%s

Promotor: Grupo Serca Automocién * Profesional Plus es una red flexible y escalable que responde a las
particularidades de cada taller, disefiada para ofrecer una base
sélida que incluye formacién especializada, acceso a intranet,
Numero de establecimientos: 1128 presencia web, InfoTécnic y campafias de comunicacion, permitiendo
ademas integrar servicios adicionales bajo demanda.

Tipologia: Reparacion general

Aperturas 2025: 28

» Dentro de su propuesta se integran herramientas como Next Assist,
que proporciona asistencia técnica de alto nivel; Next Academy, que
permite una formacion presencial en innovaciones tecnolégicas; Next

Directivos: Carlos Palancar, responsable de la red Data, como fuente de informacién técnica esencial; y la plataforma

Next Go, que ofrece una gestion digital integral para el taller.

Otras redes del grupo: SPG Talleres (321 talleres)
y Nexus Auto (300)

» Adicionalmente, los talleres pueden beneficiarse de los Packs
Profesional Plus One, que reunen diferentes servicios bajo un modelo
competitivo, ofreciendo soluciones a medida para cada perfil de taller.

Avinguda Paisos Catalans, 34, 7. 08950 Esplugues de Llobregat (Barcelona)
Tel.: 934 757 100 / E-mail: talleres@serca.es / Web: spgtalleres.com

_

Glélna unalG naer
de 55 .I &f p[US profesionol

Acuerdo comercial con as empresas;

[ ]
Marlex® X frakmenta

Greal People l;,smnmecr

1. Exterior de un taller Profesional Plus. / 2. Formacidn técnica a talleres de la red Profesional Plus. / 3. Promocidn de
verano con el sorteo de una TV de 55”. / 4. Tiene acuerdos con Frakmenta para financiacién y Marlex en materia de
recursos humanos.

RecOficial Service RecOficial

ervice

Promotor: Recalvi Parts » RecOficial Service, impulsada por Recalvi Parts, es una red de
talleres multimarca en constante crecimiento, con casi 700 talleres
en Espafia y Portugal que destaca por su especializacidon en vehicu-

Ntmero de establecimientos: 694 los eléctricos, su marca pro.p,|a de groduc_tosl(Re_cOflmaL) yun
completo programa de gestién y asistencia técnica.

Tipologia: Reparacion general

Aperturas 2025: 158 « Su apuesta por la digitalizacién y la formacion continua mejora la

Directivo: Francisco Lobo, responsable de la eficienciay rentabil!dad de ,los talleres .asociados en su dia a dia. Para

red ello, la red pone a disposicién de sus miembros una plataforma con
inteligencia artificial, cursos online y acceso a bases de datos
profesionales, entre otros.

« Ademas, comercializa en exclusiva productos RecOficial, reconoci-
dos por su calidad y competitividad. Todo ello la convierte en una de
las redes mas sélidas, innovadoras y fiables del sector posventa.

Pol. Ind. do Caramuxo, nave 41. 36213 Vigo (Pontevedra)
Tel.: 986 110 306 / E-mail: recoficial@recoficial.es / Web: recoficial.es

1. RecOficial ha lanzado una nueva aplicacién para conectar a los usuarios con su red de talleres. / 2. GTR Motor, taller
de la red en Parla (Madrid). / 3. La formacidn es uno de los pilares para que los talleres de la red mejoren su eficiencia
y rentabilidad. 4. La red destaca por su especializacién en vehiculos eléctricos y su marca propia RecOficial.
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Sadeco GSADECO

Promotor: Sociedad de Comerciantes * Grupo Sadeco se forma en el aflo 1988 en respuesta a la competen-
) . o o o cia generada por las nuevas formas de distribucion, fundamental-
Tipologia: Neumaticos y mecanica rapida mente hipermercados y grandes superficies, que hacian temer por la

continuidad de las formas tradicionales del sector. Arrancé con la
union de nueve profesionales en representacion de 19 puntos de
Directivos: Raul Sinchez Moraga, gerente ventay en la actualidad cuenta con 30 talleres en Madrid, Valladolid,
de la red Toledo, Segovia y Cuenca.

Numero de establecimientos: 30

ELl mejor servicio posible con los precios mas competitivos, especial-
mente en neumaticos, su producto mas representativo, es lo que
ofrecen los talleres de Sadeco que se enorgullecen de “no reservar
sorpresas desagradables al cliente a la hora de pasar por caja”

Ademas, internet representa un complemento a su catalogo de
servicios y la red esta trabajando para incorporar la comodidad del
medio al tradicional contacto con el taller que incluya comunicacion
de precios, ofertas o cita previa.

C/ Vereda de los Barros 7, P.I. Ventorro del Cano 28925 Alcorcon (Madrid)
Tel.: 913 311 539 / Email: raul.sanchez@gruposadeco.com / Web: gruposadeco.com

HPRECIOS Tﬂﬂ.ﬂ INCLUIDO, SIN SORPRESAS!!

1. Taller Sadeco en Alcorcén (Madrid). / 2. Campafia publicitaria de la red. / 3. Taller abanderado Sadeco en Coslada
(Madrid). / 4. Taller Sadeco en la localidad madrilefia de Villalba.

Servicios Autorizados Andel ol

Promotor: Grupo Andel » Andel apuesta firmemente por la formacion, creando su propio
departamento de formacion, lo que permite desarrollar programas
pensados especificamente para sus talleres y dirigidos a sus necesida-
Numero de establecimientos: 390 des reales. “Estar bien formados es mas importante que nunca. No
solo mejora la calidad del trabajo, sino que permite diagnosticar averias
con mayor rapidez y el tiempo es dinero”, aseguran desde la red.

Tipologia: Reparacion general

Aperturas 2025: 67

Diltectivos: Enrique Junquera, director.general; José « Ademas de formacién técnica, Andel también desarrolla contenidos
Luis Varela, gerente Andel Madrid; Basi Navarro, enfocados en la gestion del taller, porque entiende que es igual de
gerente Andel Barcellona; José Alberto, gerente Andel importante saber gestionar eficientemente el negocio.

Portugal y Juan José Salazar, responsable red de

« Ofrece a sus talleres no solo las herramientas necesarias para
desempenfiar su labor de la mejor forma posible, sino también una
gama de servicios que puedan trasladar a sus propios clientes,
ayudandoles asi a cubrir todas sus necesidades.

talleres

®

C/ Laguna Larga Ocho, 6. 41500 Alcala de Guadaira (Sevilla)
Tel.: 954 076 981 / E-mail: info@andelautomocion.com / Web: andelautomocion.com

~
irj

1. Servicio de Asistencia Técnica de Andel. / 2. Talleres Garca, miembro de la red de talleres Andel en Linares (Jaén). /
3. Curso de Formacién con polimetro y osciloscopio a la red de talleres Andel. / 4. Departamento propio de formacién Andel.
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SPG Talleres e
o

Promotor: Grupo Serca Automocion * SPG Talleres, la red premium de Grupo Serca, se posiciona como un

referente en la posventa multimarca en Espafia y Portugal. Basa su
propuesta en ofrecer servicios de alto nivel, que abarcan desde el
Numero de establecimientos: 321 soporte técnico hasta la formacion especializada y la gestion integral
del negocio, promoviendo la continuidad y evolucién de sus talleres.

Tipologia: Reparacion general

Aperturas 2025: 21

* Gracias a una identidad corporativa personalizada, SPG busca mejorar
Otra redes del grupo: Profesional Plus (1128 talleres) la eficiencia operativa y los resultados gracias a una oferta que incluye:
y Nexus Auto (300) congreso bienal, consultoria técnica Next Assist, formacion en nuevas
tecnologias, programas de gestidn y rentabilidad, base de datos técnica
Next Data, plataforma digital Next Go, acuerdos de financiacion,
soluciones para flotas, vehiculos de cortesia y certificacion Sermi.

Directivos: Carlos Palancar, responsable de la red

- Lared SPG no solo apuesta por la excelencia en el servicio, sino
también por la capacitacion constante y el crecimiento integral de sus
talleres, consolidando asi su papel como lider del sector.

Avinguda Paisos Catalans, 34, 72. 08950 Esplugues de Llobregat (Barcelona)
Tel.: 934 757 100 / E-mail: talleres@serca.es / Web: spgtalleres.com

XI CONGRESO n
5 TALLERES

=) SPGTALLERES

Acuerdo comercial con la empresa;

Marlex® ifrakmenta

Great People lf«msa

1. Exterior de un taller SPG. / 2. Formacidn técnica y de gestién a talleres de la red. / 3. XI Congreso SPG celebrado en
mayor en PortAventura (Tarragona). / 4. Acuerdo SPG con Frakmenta para financiacidn a clientes finales y con Marlex en
Recursos Humanos.

TallerxXl (O Tallerxxi

Promotor: Alliance Automotive Group lberia * TallerXXI| estd en constante crecimiento y expansién por todo el
territorio nacional, trabajando dia a dia para ofrecer a sus talleres la
confianzay calidad que necesitan para ayudar a su negocio.

Tipologia: Reparacion general

Numero de establecimientos: 480 « Desde TallerXXl promueven que sus clientes estén altamente cualifi-

Aperturas 2025: 80 cados y en continua formacién tanto en reparacién como en gestion de
taller para conseguir una alta rentabilidad en sus negocios. Para ello,
Directivo: Ivan Rodriguez Gonzalez, coordinador de red prepara campafias para que puedan captar tanto clientes particulares

como flotas y fidelizar a los que ya tienen.

» La entrada de NAPA permite a la red destacarse por la exclusividad de la
marca de recambios mas potente del mundo.

« La posibilidad de trabajar el renting es otro aspecto significativo de la
red, demandado durante tiempo, consiguiendo que los talleres puedan
@ hacerlo sin un deterioro elevado de su mano de obra.

C/ Alameda Mazarredo, 16. 48009 Bilbao
Tel.: 944 705 808 / E-mail: tallerxxi@tallerxxi.com / Web: tallerxxi.com

1. Pemauto, TallerxX!l en Villena (Alicante). / 2. La gama NAPA de recambios ya cuenta con mds de 20 familias de producto.
/ 3. AutoShopping, taller asociado en Ciudad Real. / 4. La marca ha celebrado su centenario en los NAPA Racing Weekend
en cinco circuitos icénicos de Espafa y Portugal.

aT Ruta del Taller 2026 137



138

ensenas destacadas

ﬁ‘ indice

%
i

Talleres DP

Promotor: Dipart

Tipologia: Electromecanica

Numero de establecimientos: 202 talleres en Espafia
y Portugal (Oficinas DP)

Aperturas 2025: 32

Directivos: Fernando Riesco, director general Dipart;
Carlos Miranda y Francisco Blancas, responsables
de redes

@

C/ Carabafia 63 Nave 5. 28925 Alcorcon (Madrid)

O
v

<(([l\

« Soluciones para alcanzar nuevos negocios, el estreno de una
plataforma de gestidn de flotas, un completo programa formativo
presencial, incluida una nueva aula técnica y las nuevas funcionali-
dades de la plataforma GI DP de gestion forman parte de la estrate-
gia de Talleres DP para ayudar a sus miembros a ser “mas rentables”,
como presento en el VIl Congreso en La Nucia (Alicante) bajo el lema
“Innovacién y movimiento”.

La red sigue reforzando sus acuerdos con terceras empresas, desde
compafiias de garantias mecanicas a empresas de alquiler de
vehiculos, pasando por las de garantias VO, aseguradoras, renting y
flotas. Ademas, ha mejorado los horarios y la atencién de su DP
Service, para ofrecer una respuesta mas rapida a los talleres, que ya
permiten concertar cita previa sin necesidad de llamar por teléfono.

Tel.: 91 351 83 86 / Email: marketing@talleresdp.es / Webs: dipart.es ¢ talleresdp.es

1. Dipart forma a sus talleres en sistemas hibridos de Toyota en su Aula Técnica. / 2. Varios productos Apple se han puesto
en juego en su ya tradicional Sorteo del Verano. / 3. Equipo de Dipart al término del VIl Congreso de Talleres y Oficinas DP
en La Nucia (Alicante). / 4. Mds de 600 talleres asistieron a una veintena de formaciones en su stand de Motortec.

Quartz Auto Services

Promotor: TotalEnergies Marketing Espafia

Tipologia: Reparacion general

Numero de establecimientos: 350

Aperturas 2025: 15

Directivo: Conchi Garcia Fernandez, responsable de la
red

@

C/ Ribera del Loira, 46. 28042 Madrid

' E OCLUARTZ auto services
e

TotalEnergies

* Quartz Auto Services es la red de talleres abanderados por
TotalEnergies dedicada a la mecanica general del automovil, ademas
de ser expertos en aceites para automocién.

» Las promociones lanzadas por TotalEnergies Quartz Auto Services
hacia los clientes finales han registrado muy buena acogida, como
las referidas a bolsas-neceser y sets de viaje.

* En linea con la estrategia de convenios con proveedores
especializados en productos y servicios para talleres, se ofrecen
acuerdos prioritarios como el renting de vehiculos.

» Se hainiciado la promocion de establecimientos “Premium?”, con
imagen singular e instalaciones mas completas.

Tel.: 917 220 840 / E-mail: ms-es-tqas@totalenergies.com / Web: quartzautoservices.es

e cuaRTZ MG sapiEad

1. Actualizacién de los productos de TotalEnergies a utilizar segun las especificaciones de los vehiculos y sus marcas. /2y 3.
Promociones ofrecidas para los clientes de los talleres Quartz Auto Services como las de otofio y primavera con sets de viaje y
bolsa-neceser. / 4. Imagen singular de los establecimientos “Premium” de la red Quartz Auto Services.
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Grupo Torrejon

» Grupo Torrejon es pionero en Espafia en el impulso de talleres franquiciados de

chapay pintura, ofreciendo un modelo de gestién solido, eficiente y rentable.
Tip.ologia: Reparacion general, chapa Actualmente cuenta con ocho centros operativos y prevé continuar su expansion
y pintura durante 2026 gracias a una estrategia de crecimiento planificada y sostenible.

Promotor: Grupo Torrejon

* La red Grupo Torrejon destaca por su central de compras, su inversion

Numero de establecimientos: 8
constante en marketing corporativo, la innovacién tecnoloégica y una avanzada

Aperturas 2025: 1 gestidn de procesos, consolidandose como referente para compaifias asegura-
. . . . doras y clientes por su calidad, eficiencia rofesionalidad. Sus instalaciones
Directivos: Javier Priego del Hoyo, Y > por su cal clencia y protesionat us instaract
gerente modernas y su imagen de marca unificada son rapidamente reconocibles.
* A través de Academy Grupo Torrején, el grupo impulsa la formacion continua

tanto para su propia red como para profesionales externos, fomentando el
desarrollo técnico, la especializacidn y la excelencia en el sector de la reparacion.

: C/ Palier, N.2 21 Leganés (Madrid) 28914
Tel.: 610 984 920 / Email: gerenciagrupotorrejon@gmail.com / Web: grupotorrejon.com

1. Su imagen de marca unificada es perfectamente reconocible en todos sus talleres. / 2. Sus centros cuenta con
vehiculos de sustitucién VIP. / 3. Cabina de pintura de un taller de Grupo Torrején. / 4. Usa pinturas al agua y barnices
bajos en disolvente para proteger el medio ambiente, con certificado de garantia de calidad de la marca de pintura PPG.

Disponibles
unicamente
en los talleres

de la red
GAMA DE PRODUCTOS DE MARCA EXCLUSIVA
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* Vulco esta llevando a cabo una expansion histoérica con la incorpora-

Promotor: Goodyear Tires Espafia cién de 30 puntos de venta, consolidando su presencia en regiones
estratégicas y llegando a provincias donde no estaba presente.

. o . .

Nimero de establecimientos: 290 EL 20/0. de lared ya trabaja cop GRIP$, gl avanzado softvx{are de gestion

exclusivo de Vulco, que permite optimizar procesos, mejorar la

Aperturas 2025: 30 eficiencia y rentabilidad y ofrecer un servicio mas agil al cliente.

* EL50% de sus talleres ya luce la nueva imagen, proyectando una
identidad mas moderna, profesional y sofisticada. Este cambio
impulsa su visibilidad, mejora la experiencia del cliente y refuerza el
posicionamiento de la marca en un mercado tan competitivo.

Tipologia: Neumaticos y mecanica

Directivos: Luis Mendivil, director; Susana Gily
Patricia Mufioz, Marketing; David Nogal, Desarrollo
de negocio; Olga Gamero y Sara Martin, Compras;
Alberto Sevillano, Informatica

» Refuerza su compromiso con la formacién y, ademas de la capacita-

cion técnica, apuesta por contenidos estratégicos, como la gestion
financiera, con programas impartidos junto a TUV SUD.

C/ Campezo 1, Edificio 6, Planta 42. Poligono Las Mercedes. 28022 Madrid
Tel.: 917 461 840 / E-mail: central@vulco.es / Web: centralvulco@vulco.es

1. Vulco ha llevado a cabo una expansién histdrica en 2025. / 2. GRIPS, su avanzado software propio de gestién pone
el foco en mejorar la rentabilidad y eficiencia del taller. / 3. Neumdticos Caba, con seis puntos de venta, luce la nueva
imagen de la red. / 4. Formacién estratégica para mejorar la rentabilidad y la profesionalizacion de sus talleres.

Yokohama Club Network

Promotor: Yokohama lberia * Yokohama Club Network, la red exclusiva de socios de la marca, sigue
. : - -~ -~ afianzando su presencia en el mercado ibérico con beneficios para
Tipologia: Neumaticos y mecanica rapida .. . .
sus talleres, como el viaje de incentivos para su red en Portugal a dos

de los destinos mas emblematicos de Italia: Venecia y Roma.

* Yokohama ha adquirido en 2025 el negocio de neumaticos Off-the-
Road (mineria e industria) de Goodyear Tire & Rubber y la marca ha
Directivos: Victor Manuel Cafiizares, presidente para sido distinguida nuevamente con el Premio Cinco Estrelas 2025 en la

Yokohama Iberia; Roberto Prieto, director general categoria de “Neumaticos” por cuarto afio consecutivo.
y Laura Rueda, directora financiera para Yokohama

Numero de establecimientos: 140

Aperturas 2025: 15

Iberia « Sigue reforzando su presencia en OE, con la homologacién del Advan
Fleva V701 (225/45R19 92W) para equipar de fabrica al Toyota Corolla
Cross GR Sport, disponible desde agosto de 2025 en Japén, Europa,
Australia y otras regiones. Y en motorsport, un Ford Mustang GT3
equipado con neumaticos Yokohama Advan ha ganado en su
categoria en la carrera de 24 horas de Niurburgring de este afio.

: C/ Isla Graciosa, 1, 22 Planta, Puerta 6. 28703 San Sebastian de los Reyes (Madrid)
Tel.: 916 591 560 / E-mail: contacta@yokohamaiberia.com / Web: yokohamaiberia.com

1. Colaboracién estratégica Yokohama y BMW Ibérica para los cursos de conduccién BMW M. / 2. Advan Fleva V701, equipo original
del Toyota Corolla Cross GR Sport. / 3. Como Patrocinador Oficial ATP, la red vivié en directo el torneo y una experiencia exclusiva
de un vuelo en helicéptero sobre Roma. / 4. Premio Cinco Estrelas en la categoria “Neumdticos” por cuarto afio consecutivo.
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