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La base del éxito de la marca DT Spare Parts 
es su omnipresente sistema de calidad que 
rige todos los procesos de la compañía y está 
también continuamente en desarrollo.

Diesel Technic

esde su fundación en 1975, Diesel
Technic ha sido consciente de que la
fiabilidad y la seguridad en el sector 
de la automoción son fundamentales. 

Por eso, siempre ha puesto el foco en mantener 
una alta calidad en toda su oferta de recambios 
para camiones, trailers, autobuses y furgonetas, 
que actualmente supera las 45.000 referencias. 
Lograrlo es un reto muy difícil que solo está al 
alcance de equipos muy comprometidos durante 
muchos años, pero mucha parte del mérito tam-
bién es de su DTQS.

Diesel Technic Quality System 
(DTQS) como garantía de calidad

D

  

 

 

En su central en Baja Sajonia, se ubica el depar-
tamento responsable del DTQS, donde más de 
50 expertos trabajan en multitud de laboratorios 
que ocupan más de 1.000 m².

Centros propios de pruebas
Los análisis de rendimiento y vida útil se llevan a 
cabo mediante sistemas y bancos de pruebas al-
tamente especializados y desarrollados interna-
mente. Esto permite simular diferentes situacio-

       
       

      
        
       

       
      

      
      

     

Su omnipresente sistema de calidad rige todos los
procesos de la compañía y está también
continuamente en desarrollo. Como lo demues- tra
que, en el marco de sus últimas inversiones, se
hayan ampliado las capacidades de análisis, con
nuevas opciones de medición de última generación
en entornos controlados, así como un laboratorio
propio de pruebas electrónicas que garanticen unas
excelentes condiciones para asegurar la calidad en
el presente y en el futuro.
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Laboratorio de pruebas  
de electrónica
En el laboratorio de electróni-
ca, además de pruebas están-
dar como las realizadas a los 
motores de los elevalunas y 
faros delanteros, también 
se diseñan para artículos 
multifuncionales (como 
los módulos de control de 
puertas), donde se ponen 
a prueba todas sus fun-
ciones relevantes. Para 
elementos más com-
plejos como los del BUS 
system, se desarrollan 
métodos de análisis es-
trechamente vinculados 
con la situación de uso real y 
con los flujos de comunicación del vehículo.

Siempre al tanto de la evolución del mercado, 
Diesel Technic seguirá centrándose en desarro-
llar recambios de marca con calidad garantizada 
con los que abastecer la demanda mundial. Eso 
implica que el DTQS nunca puede permanecer 
estático. Todos los productos DT Spare Parts 
se testean exhaustivamente para que cumplan 
con los más altos estándares del sector de la 
automoción y garanticen una larga vida útil que 
permita ofrecer una garantía de 24 meses en 
toda la amplia gama de la marca. 

 MÁS INFORMACIÓN
	 https://partnerportal.dieseltechnic.com/ 
	 iberia@dieseltechnic.com
91 655 99 94

nes de aplicación en el vehículo y 
llevar a cabo pruebas de rendimiento y 

durabilidad en condiciones de laboratorio.

La base de los test son siempre las correspon-
dientes muestras de piezas OE/OEM, frecuente-
mente acompañadas de los componentes donde 
van montadas. Existen múltiples opciones de 
test disponibles para una amplia variedad de 
grupos de producto. Por ejemplo, para: bombas 
de agua, de aceite, y de dirección; elevalunas y 
sus correspondientes motores; fuelles de sus-
pensión; sistemas de frenado; circuitos hidráuli-
cos… y muchos más en continuo desarrollo.

Los resultados obtenidos son evaluados por el 
cualificado equipo y, si es necesario, se inician 
nuevos procesos para desarrollar y optimizar el 
producto. Además de estos test en laboratorio, 
es habitual realizar pruebas de campo en vehícu-
los de flotas de socios de confianza para integrar 
las influencias medioambientales y las situacio-
nes reales de montaje en el proceso de desarro-
llo. Los resultados obtenidos se incorporan cons-
tantemente al proceso de mejora sostenible de la 
calidad de su marca premium DT Spare Parts.

Ajustes precisos: piezas que encajan
Sus varios sistemas y máquinas calibradas de 
medición de Clase 1 según la norma VDI/VDE 
2627 garantizan unos resultados muy precisos 
y replicables. Además, la tecnología de medi-
ción por coordenadas requiere un clima estable, 
en una sala adecuada que cumpla las normas y 
especificaciones más estrictas. Solo entonces se 
pueden obtener resultados fiables en un rango de 
µm (0,001 mm). Esto tiene una gran influencia en 
la calidad de las piezas del motor y del sistema de 
transmisión.

Global Automotive Solutions – Made in Germany
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Al elegir frenos HELLA, no sólo se elige una oferta integral de más de 6.000 
referencias, sino que se apuesta por una trayectoria de más de 125 años en 
innovación y por una red de soporte técnico que entiende las necesidades 
reales del taller moderno.

Hella

Frenos con seguridad,
calidad y alta tecnología 
en cada detalle 

n el mundo de la posventa de auto-
moción, la seguridad no es negociable.
Por eso, elegir componentes de frena-
do de alta calidad es una decisión cla-

ve para cualquier distribuidor, taller o conductor 
exigente. En HELLA, tras más de 10 años de expe-
riencia en este campo, llevan la excelencia técnica 
al siguiente nivel con una completa y competitiva 
gama de sistemas de frenado con tecnología de 
excelencia y altos estándares de calidad.

Innovación y precisión al servicio de la seguridad
La línea de frenos HELLA incluye discos, pastillas, 
pinzas nuevas, tambores, zapatas, kits premon-
tados, cilindros maestros, cilindros de rueda, 

E
indicadores de desgaste, latiguillos, cables y una 
amplia gama de productos químicos, electróni-
ca avanzada como pedales de freno por cable y 
sensores ABS, así como accesorios, diseñados 
con precisión para ofrecer un rendimiento con-
fiable, incluso en las condiciones más exigentes. 
Por tanto, HELLA se presenta así con una oferta 
integral con más de 6.000 referencias, ampliables 
a 9.000, para todas las necesidades de frenado. 
Cada componente cumple con los más altos 
estándares de calidad y está desarrollado con 
tecnología alemana para asegurar:
• Máxima eficacia de frenado.
• Resistencia a altas temperaturas.
• Menor desgaste de componentes.
• Compatibilidad total con sistemas ABS y ESP.

Índice
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 MÁS INFORMACIÓN
	 https://www.hella.com/techworld/es/Lineas-

de-producto/Sistemas-de-frenos-46229/
www.hellatechworld.es para talleres 

	 info.es@hella.com 
+34 918 061 919

Pastillas de freno:  
bajo ruido, alto rendimiento
Gracias a sus compuestos 
avanzados y procesos de 
fabricación controlados, las 
pastillas HELLA garantizan una 
frenada potente y silenciosa. 
Diseñadas según estándares de 
los Equipos Originales, incorporan 
más de 200 componentes de 
materiales de fricción, cuentan 
con placas traseras de acero con 
recubrimiento de polvo, adhesivo 
de alto cizallamiento y chaflanes 
y ranuras que reducen el ruido. 
Probadas a lo largo de más de 
320.000 km. anuales con más de 40 
vehículos, estas pastillas garantizan 
seguridad y fiabilidad. 

Discos de freno: estabilidad 
térmica y durabilidad
Los discos HELLA están fabricados 
con materiales de alta calidad y 
equilibrados con precisión para 
minimizar vibraciones, evitar 
deformaciones y asegurar una 
frenada suave. Algunas referencias 
incluyen alto contenido de carbono, 
para una mejor disipación del 
calor y un menor desgaste, ideales 
para vehículos exigentes o de alto 
rendimiento. 

Ventajas para 
el profesional 
de taller

 Gama completa y en 
constante expansión, tanto 
para vehículos ligeros 
como comerciales. Con una 
cobertura extraordinaria 
para vehículos eléctricos e 
híbridos.

 Servicio técnico excepcional 
a través de una línea directa 
y con el equipo humano de 
siempre.

 Acceso a datos técnicos 
y soporte de instalación a 
través de la plataforma HELLA 
Tech World: https://www.
hella.com/techworld/es/

 HELLA garantiza máxima 
disponibilidad de sus 
productos, entregas rápidas 
y servicios logísticos de 
excelencia.

 Confianza en una marca 
reconocida globalmente por 
su fiabilidad.

Compromiso con la sostenibilidad
Además, HELLA refuerza su 
compromiso con la sostenibilidad 
cumpliendo también con las 
normativas sobre materiales 
y restricciones de sustancias 
peligrosas (como la REACH y RoHS), 
contribuyendo a un aftermarket 
más responsable y respetuoso con 
el medio ambiente.

Pinzas de freno sin complicaciones 
Las pinzas HELLA, completamente 
nuevas, han sido probadas en 
laboratorio de pruebas e incluyen la 
tornillería de montaje. Sin retorno 
de núcleo ni recargo, ofrecen a los 
técnicos una solución rápida y fiable.

Cobertura completa y soluciones 
sin complicaciones
HELLA ofrece casi el 100% de 
cobertura para pastillas y discos de 
freno, y más del 85% en hidráulica 
de frenos. Además, sus pinzas de 
freno sin carcasa, equipadas con un 
kit de accesorios premium, facilitan 
el reemplazo y eliminan procesos 
complejos. Además, ofrece una 
cobertura extraordinaria para 
vehículos eléctricos e híbridos. 

Cumplimiento con las normativas 
europeas más exigentes
Todos los componentes de frenado 
cumplen con las normativas 
europeas en materia de seguridad 
vial, calidad y emisiones de 
partículas, como la ECE R90, 
garantizando los máximos 
estándares de seguridad. 
Esta homologación garantiza 
que cada producto ha sido 
sometido a pruebas rigurosas de 
eficacia de frenado, durabilidad y 
comportamiento térmico, asegurando 
un rendimiento comparable al del 
equipo original (OEM). 

Índice
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Con el reciente traslado de su almacén 
y delegación de la zona centro a Getafe 
(Madrid), Montcada Artículos Técnicos 
refuerza su capacidad de servicio y 
rapidez en la entrega de producto. Una 
apuesta logística para su consolidado 
proyecto de empresa distribuidora 
especialista en suspensión neumática. 

Montcada Artículos Técnicos

Nuevo almacén en Madrid 
para un servicio más ágil y rápido

M
ontcada Artículos Técnicos da un 
gran salto logístico para ganar en
servicio y asegurar entregas de pro-
ducto más ágiles y rápidas en la zona 

centro y en el resto de la península ibérica. Con 
este ambicioso objetivo, la empresa distribuidora 
ha estrenado sede para su delegación en Madrid. 
Un traslado desde su anterior ubicación, en el 
distrito de Villaverde, en la capital, a la cercana 

localidad de Getafe, a unas instalaciones de casi 
2.000 m2, con las que casi duplica su capacidad 
de almacenaje. 

El almacén, dividido en dos naves, permite 
mantener por separado la zona de picking y la de 
palets, lo que agiliza los procesos y la gestión del 
material. El centro incluye como gran novedad 
para la empresa dos muelles, que redundan en 
una mejor calidad de carga y descarga del mate-
rial, además de oficinas y un aula de formación.

Más de 7.000 referencias
La nueva delegación de Montcada Artículos Téc-
nicos en Getafe permitirá mejoras en el servicio 
en la zona centro, por la optimización logística 
y la disponibilidad de un stock de producto más 
amplio, que será espejo del de la central de 
Barcelona en Llicà de Vall (Barcelona), con cerca 
de 7.000 referencias. Pero además estas venta-
jas se trasladan a otras zonas de la península, 

Índice
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 MÁS INFORMACIÓN
	 www.montcada.com 
	 montcada@montcada.com
935 624 450

El valor de las marcas propias
 El 80% del producto comercializado por Montcada 
Artículos Técnicos es de sus marcas propias. Para 
vehículo industrial, la marca TRUCK-ing ofrece 
amortiguadores, fuelles, conexiones eléctricas y 
neumáticas, tubería técnica, depósitos de combustible 
e hidráulicos, calderines, tapones de Gasoil y AD BLUE, 
aforadores y antirrobos para depósitos de gasoil.

 Montcada AUTO se centra en componentes de 
suspensión neumática y resortes de gas para 
automóvil. Finalmente, Montcada LCV, especializada 
en suspensiones para vehículos comerciales.

que también disfrutarán de plazos y entrega más 
cortos.

Para atender estas instalaciones, la empresa ha 
ampliado también la plantilla hasta siete perso-
nas, con un jefe de delegación y un jefe logístico, 
entre ellas. Con las fortalezas históricas de Mont-
cada Artículos Técnicos resumidas en producto 
y calidad, avaladas por una trayectoria de más 
de 30 años, el reto ahora pasaba por optimizar la 
parte logística, tanto en entregas como en calidad 
de las mismas, señala José Luis Díaz, su gerente.

Especialista en suspensión neumática
Montcada Artículos Técnicos es una referencia 
indiscutible en el mercado como distribuidor es-
pecialista en productos relacionados con la sus-
pensión neumática, tanto de automoción como 
para vehículo industrial, y también de la sus-
pensión convencional, con su familia de amor-
tiguación. Con dos marcas propias, Montcada 
AUTO (turismo) y TRUCK-ing (camión), la empresa 
cuenta en su cartera asimismo con marcas de 

proveedores como Koni o Sabo (amortiguadores), 
Continental (fuelles de suspensión), Kale y Oeti-
ker (abrazaderas), Pilot (asientos) y Sirit, Raufoss 
y Camozzi (racorería), entre otras.

Cuenta con una amplia gama de resortes de gas, 
segmento donde Montcada Artículos Técnicos es 
líder en el mercado de automoción, además de 
estar muy introducida en en el sector ferroviario 
y agrícola. Además, la última incorporación a su 
catálogo de productos han sido los depósitos de 
combustible para camión. 

La firma sigue avanzando también con las apor-
taciones de un departamento técnico altamente 
cualificado. Con un equipo de ventas mixto, in-
tegrado por comerciales propios y representan-
tes, según las zonas, lo que no ha cambiado en 
la estrategia de Montcada Artículos Técnicos es 
el amplio target al que se dirige: distribuidores, 
mayoristas, fabricantes y tiendas de recambios, 
agrupadas o no, muchas de ellas clientes desde 
sus comienzos. El tamaño de estos distribui-
dores no es el factor más importante para la 
elección de los clientes, aunque se tiene en 
cuenta un umbral mínimo de facturación para 
abrir nuevas cuentas. A este perfil de profesio-
nales es, además, a la que dirige la empresa sus 
actuaciones en materia de formación, iniciadas 
en el año 2017. 

Índice
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Sampa, líder mundial en fabricación 
de piezas para vehículos industriales, 
lleva a cabo cuantiosas iniciativas 
medioambientales, al tiempo que gana 
premios y refuerza sus plantas de producción 
para abastecer al mercado del recambio.

Sampa

a fuerza viene de la sostenibilidad y 
la inclusión. Ese es el leit motiv de
Sampa, líder mundial en fabricación 
de piezas para vehículo industrial, 

cuyo compromiso con un futuro más verde se 
refleja en sus ambiciosas iniciativas medioam-
bientales:

Sostenibilidad 
y diversidad 
como pilares

L

• Preparados para el 55 (Fit for 55): se ha unido a
la iniciativa de la UE para reducir las emisiones
en un 55% para 2030, en línea con los esfuer-
zos globales de sostenibilidad.

• Modelo Cero Residuos: implementación de es-
trategias de reducción de residuos en todas las
operaciones para promover la responsabilidad
ambiental.

• Transformación ecológica: adoptar métodos
de producción ecológicos y reducir su huella de
carbono.

• Certificación LEED: garantizar que todas sus
fábricas funcionen según normas medioam-
bientales más estrictas para 2026.

• Normas de eficiencia energética: obtención
de la certificación ISO 50001 para la gestión
de la energía y obtención de la certificación
ISO 14064 para controlar y reducir su impacto
medioambiental.

Pero, más allá de la sostenibilidad, en Sampa 
fomentan una fuerza laboral inclusiva. “Reco-
nocemos el papel esencial de las mujeres en el 
éxito empresarial y estamos aumentando acti-
vamente la representación femenina en nuestra 
empresa. En 2023, el 24% de nuestra plantilla 
eran mujeres, y nuestro objetivo es alcanzar el 
34% para 2031. Para apoyar a nuestras emplea-
das, también estamos desarrollando la guarde-

Índice
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/SampaAutomotive         /SampaIberica

 MÁS INFORMACIÓN
Margarita Nelken, 16 DC2. Polígono Industrial El Triángulo 
28830 San Fernando de Henares (Madrid)

	 www.sampa.com/es 
	 sampa.iberica@sampa.com
91 088 45 56 / 810 510 728

Innovación premiada
 Sampa no sólo cumple los estándares, sino que 
los establece. Hace unos años, su quinta rueda fue 
finalista en la categoría de vehículos comerciales en 
Automechanika Frankfurt. Con el innovador Ajustador 
Automático de Bloqueo (ALA) y la monitorización 
mediante aplicación móvil, su Quinta Rueda 
sigue liderando el camino de la ingeniería creativa 
innovadora, ofreciendo una funcionalidad y una 
experiencia de usuario inigualables.

 Aprovechando este impulso, Sampa ha ganado dos 
prestigiosos premios en Automechanika Frankfurt 
2024 en las categorías de “Vehículos Comerciales” y 
“Premio Verde”, incluido un premio especial del jurado. 
Estos galardones reconocen su pionera tecnología 
B.E.S.T. (Breaking Emission Storage Technology- 
Tecnología de Almacenamiento de Emisiones de Freno) 
para pinzas de freno, que combina un rendimiento 
excepcional con un diseño sostenible y respetuoso 
con el medio ambiente. En definitiva, Sampa 
sigue innovando y avanzando tanto en 
tecnología como en sostenibilidad, 
estableciendo nuevos puntos de 
referencia para la industria.

ría Sampa, situada dentro de Sampa Valley, para 
ofrecer servicios de guardería de alta calidad y 
ayudar a las madres trabajadoras a mantener un 
equilibrio saludable entre la vida laboral y perso-
nal”, explican desde la empresa.

Construyendo el futuro 
Centrados ya en el futuro, con pasión por 
la innovación, la fabricación, la sostenibili-
dad y la calidad como lemas, Sampa sigue 
apoyando a sus clientes y comunidades con 
soluciones que marcan la diferencia. Y a 
medida que crezca, seguirá trabajando con 
sus clientes, ofreciendo soluciones prácticas 
que generen un impacto real, tanto en su 
negocio como en toda la industria del vehí-
culo comercial pesado.

Nueva fábrica de ejes
Por si fuera poco, Sampa ha anunciado la futura 
apertura de su nueva fábrica de ejes, que se 
pondrá en marcha a finales de 2025 con una 
capacidad anual de 100.000 unidades. Esta 
instalación de alta tecnología de 4.000 m² ya 
está produciendo su primer sistema de suspen-
sión de eje completo modelo CASA americano, 
estableciendo un nuevo punto de referencia en 
durabilidad y rendimiento.

Diseñados para ofrecer resistencia y eficiencia, 
los sistemas completos de eje y suspensión de 
Sampa minimizan el mantenimiento al tiempo 
que maximizan la seguridad y la estabilidad en 
todos los terrenos. “Con una ingeniería innova-
dora, estamos redefiniendo la tecnología de ejes 
para los mercados estadounidense y europeo”, 
aseguran desde Sampa.

Mediante la inversión en fabricación y diseño 
inteligente, Sampa sigue superando los límites, 
ofreciendo soluciones más ligeras, resistentes 
y eficientes para la industria de las piezas de 
recambio. 
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Avenmar, socio de URVI desde su fundación 
en 1996, enumera las fortalezas del grupo: 
distribuciones a precios diferenciales, 
contacto y colaboración con socios, una 
marca propia y una red de talleres a la que 
se está dando un impulso.

Valores diferenciales  
en una central de compras de V.I.

S
oporte y valor añadido a los
socios distribuidores. De for-
ma muy resumida, es lo que 
ofrece URVI, uno de los gru-

pos de distribución 100% para vehículos 
industriales más importantes de España 
y Portugal, con sede central en Alcalá de 
Henares (Madrid), desde donde gestiona 
sus almacenes logísticos que garantizan 
el suministro eficiente a toda la red 
de recambios de primeros equi-
pos y calidad OEM, abarcan-
do todos los componentes 
necesarios para vehículos 
industriales.

Cuenta en la actualidad con 25 socios y casi 
50 puntos de venta. Y entre ellos se encuentra 
Avenmar, histórico socio zaragozano desde prác-
ticamente la fundación del grupo en 1996, que 
actualmente lidera Martín Castillo, para quien 
la central de compras a la que pertenece tiene 
“innumerables valores diferenciales”.

“Podemos acceder a distribuciones que de otra 
manera no podríamos tener y a unos precios 
diferenciales respecto a lo que podría ser una 

negociación individual. Además, el contacto 
con otros socios te aporta un valor añadido 
en forma de ideas, nuevas líneas de nego-
cio, echar mano en un momento puntual 
del almacén de otro socio por una rotura 
de stock”, explica Castillo sobre esas 
fortalezas que identifica en URVI. 

Colaboración entre socios
Esa colaboración entre socios 

permite, por ejemplo, apostar 
por un producto o línea que 
no se esté trabajando hasta 
ese momento. “En conven-
ciones o en conversaciones 

Urvi

Martín Castillo, 
gerente 
de Avenmar.
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www.urvi.es • www.truckline.com • www.urviservices.com 

	 sac@urvi.es
(34) 918 021 653

Para datos de contacto completos, ver ficha página 108

Truckline: marca propia  
con casi 3.000 referencias

 Truckline es la marca propia de recambios de URVI 
para vehículos industriales (camiones, autobuses y 
remolques), con más de 2.900 referencias. 

 Su catálogo incluye las más importantes familias 
de recambios: frenos, suspensión, refrigeración, 
aire acondicionado, filtros, lubricantes, iluminación, 
baterías, etc.

 Fabricada por proveedores de primer equipo, ofrece 
alta calidad, ajuste preciso y compatibilidad con 
estándares OEM. 

 URVI aporta soporte técnico y garantía. Está 
disponible en el B2B, destaca por su fiabilidad, 
cobertura y la mejor relación calidad-precio de 
mercado.

 “Su diferencia es que lo que va dentro de una 
caja Truckline garantizamos que es un producto 
de fabricante original o calidad equivalente. 
Te permite tener un producto propio con una 
calidad equivalente a la original a un precio más 
competitivo”, asegura Martín Castillo, gerente de 
Avenmar.

particulares puedo hablar con otros compañe-
ros y si no estoy trabajando en un determinado 
segmento de producto, quizá por desconoci-
miento o porque no tengo acceso a ese pro-
ducto, el hecho de que un compañero de viaje 
te pueda asesorar te permite lanzarte a aven-
turas que a lo mejor de otra manera no podrías 
hacer”, desvela el gerente de Avenmar, orgulloso 
de llevar la “camiseta de URVI” con la que se 
siente plenamente identificado. Y en parte es 
porque está liderado por Alfonso Castellano, al 
que califica de “un profesional que vive por y 
para el sector, pero, sobre todo, para defender a 
su grupo”.

La marca propia Truckline es, por supuesto, 
uno de sus valores añadidos principales. Como 
también la red de talleres URVI Services, a la 
cual “estamos dando un impulso importante 
que creo que también va a crear nuevas 
oportunidades para todos los socios. No 
es una red de abanderamiento, es un 
proyecto de red profesional para repara-
dores de vehículo industrial con valores 
diferenciadores”, asegura. Para su refuer-
zo, URVI ha fichado a José Manuel Penas 
como responsable de una red cuyo modelo 
se basa en ofrecer servicios que mejoran 
la gestión y rentabilidad del taller. 

Impulso a URVI Services
Los talleres, que pueden acceder de forma 
flexible y elegir su vinculación y permanen-
cia, disponen de formación en diagnosis, 
técnica, y de gestión de taller; además de su 
propio programa de gestión de taller Next Truck, 
una herramienta que permite al taller ganar 
en productividad, organizar su trabajo y tomar 
decisiones. Cuenta con asistencia en carretera 
24/7 y una garantía ibérica -en España y Portu-
gal- en las reparaciones realizadas dentro de la 
red y un programa especializado para grandes 
flotas: Truckline Fleet 360º.

Además, su programa de calidad incluye audi-
torías periódicas y mejora continua, mientras 
que su nueva plataforma web permitirá solicitar 
presupuestos, pedir cita online, consultar infor-
mación de talleres y comprar recambios online 
a través del B2B de URVI. Todo, con un objetivo 
claro: apoyar al taller, aumentar su rentabilidad 
y optimizar procesos. Porque da igual que sea 
un taller o un distribuidor, que con URVI sabe-
mos que “hay gente detrás que está trabajando 
para que nosotros podamos seguir en el futuro”, 
concluye Castillo. 

Martín Castillo, gerente 
de Avenmar, con parte 
de su equipo.
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