Orio es un nuevo operador global de posventa que ofrece a tiendas y
talleres un modelo de negocio sencillo: ser el proveedor tnico de recambios
con el que cubrir todas las necesidades del dia a dia.

58 ?nfoCap

ace apenas diez afios, el buzon de
cualquier ciudadano se llenaba a final de
mes con las facturas de luz, gas, teléfono

fijo, movil, TV de pago en algunos casos,
y asi un largo etcétera. De la misma manera, lo
mas habitual era realizar la compra semanal en
el barrio, visitando la fruterfa, la carniceria, la
pescaderia, la drogueria
Hoy, los hédbitos del consumidor han cambiado

y las ofertas de las empresas se han ido
adaptando a este nuevo escenario, permitiendo
realizar todas las compras en un gran centro
comercial. Asimismeo, una sola empresa es
capaz de ofrecer telefonfa fija, movil, television
e internet, todo ello can una Unica factura. Esto

es Orio
Gnico
las marc

ado a la posventa de automocién: un proveedor
e recambios, originales y de primer equipo, de todas
s, para cubrir todas las necesidades

Distribuidor inico de recambios

En el dia a dia del propietario de un taller o de una tienda de
recambios se repite la misma situacion: para conseguir los
repuestos de una vez se ve obligado a consultar tres o mas
tarjetas del tarjetero, coordinar tres o mas fechas de entrega,
pagar a varios proveedores, cada una con unas condicionas
de pago... En defi va, estar pendiente de muchas
cuestiones que le quitan tiempo para dar el mejor servicio a
sus clientes

Orio propone la simplificacién de todo el proceso, porque
tiene |a capacidad v la ambicién de ser el Unico distribuidar de
recambios para cualquier negocio del sector: desde un filtro,
pasando por un paragolpes, un parabrisas o el lubricante
Emprender este viaje es sencillo: descuelga el teléfono y llama
al 91 112 38 82 o date de alta en su web, y dedicate sdlo a los
asuntos importantes de tu negocio. ®

MAS INFORMACION
Web: www.oriospain.com / E-mail: recambios@oriospain.com
Tel.: 911123882
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